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Varjuk az 6szt, vagy gondolkodjunk?

Ot azonnal hasznalhaté tipp
arra, hogyan néveljilkk a nyari
forgalmunkat.

Posta Tibor

Az év legmelegebb hoénapjaiban né-
hany kereskedének leapad a forgalma,
mondvan a nyaralasok miatt keveseb-
bet tévéznek az emberek, emiatt keve-
sebb antennat, miholdvevét szereltet-
nek. Természetesen lehet varni az 6szt,
és a szebb napokat, de ma mar mas
vilagban élink, nem elég azt csinalni,
amit 10-20 éve, elébe kell menniink a
dolgoknak, ha nem akarjuk, hogy mas
kenyérkereset utan kelljen néznlnk!

ime néhany &tlet, ami azonnal segit a
nagyobb forgalom generalasaban.

1. MiniDig TV - igaz félév csuszas-
sal, de mar értékelhet6 kinalattal van
jelen az Antenna Hungaria a foldi
digitalis platformon (M1HD, M2HD,
DunaHD, Autondémia, RTL, TV2, és
a két kddolt: Hirtv, ATV) A december
Ota csékkend foldi set-top box elada-
sok majusra iranyt valtottak és junius-
ra elérték a decemberi szintet, és az
eladott készllékek szama tovabb
novekszik. Aki még nem tette, itt az
ideje, hogy bekapcsolddjon az értéke-
sitésbe. A matricas készllékek mellett,
a j6 min6ségl UHF antennak (nem a
gagyi er6sit6s lepke) irant is jelentésen
megndétt a kereslet.

A tapasztalt szerel6k tudjak, hogy az
AH tet6antennara optimalizdlja a vé-
telt, ezért a legtdbb helyen nem elég
a szobaantenna, hanem sziikség van
a nagy teljesitményli minGségi an-
tennakra. S6t, ha j6 munkat akarnak
kiadni a kezeik kozil, akkor érdemes
Ujrakabelezni a rendszert. Erdemes
felkészllni a keleti orszagrészben is,
hiszen &sszel indul a tokaji ad6 és a
verebek azt csiripelik, hogy a kékesi
sem varja meg a jové évet.

2. olcso.tv - sokan nagy remények-
kel irték ala a prepaid kartyak forgal-
mazasara az enyhén szolva is rosszul
megfogalmazott és ellentmonda-
sos szerz6dést, de a kotelez6en
megvasarolt kartydk még mindig a
fiokban cslicsiilnek. Sajnos el kell
oszlassak egy hiu abrandot, a kartyak
nem fogjak magukat eladni. Arra is
felesleges varni, hogy a szolgaltatast
kdzpontilag reklamozza a szolgaltato,
hiszen pontosan arra szamitanak,
hogy a forgalmazdi pontokon elvégzik
ezt helyettik, hiszen benne all a pén-
zik a kartyakban (amin raadasul egy
fillér haszon sincs). Aki nem akarja
kényvjelzének hasznalni az olcso.tv
kartyakat, vagy esetleg keresni is sz-
eretne a bolton, akkor bizony hirdetni
kell a szolgaltatast, be kell tudni mu-
tatni a potencidlis érdekléd6knek. Ha
még nincs, akkor bizony be kell ruhazni
egy HD képes TV-re és néhany set-top
boxra, mivel mar mindenki tudja, hogy
befektetés nélkil nincs Uzlet.

3. Antenna a nyaralokba - O6riasi
tévedés, hogy az emberek nyaralaskor
nem akarnak TV-t nézni! Lehet, hogy
napkdzben a vizparton pihennek, de
este vagy esés id6ben szivesen kapc-
soljak be a TV-t Ha otthon van valami-
lyen DTH el&fizetésiik, akkor vihetik
magukkal a készuléket, de egy parab-
ola antennara akkor is sziikséguk lesz.
Ha pedig kabelesek, akkor szintén le-
het kinalni a MinDig TV vevlket egy j0
antennaval. Egyszerlien csak ajanlani
kell, és elmondani az ugyfeleknek,
hogy milyen egyszerd.

www.sat.hu

4. Kemping szett - még mindig az
utazassal és nyaralassal kapcsola-
tos tipp, hogy pontosan ebben az
id6szakban a legnépszer(ibbek az tgy-
nevezett kemping szettek, amelyek egy
praktikus miianyag kofferben keriilnek
forgalomba és a beltéri egység kiveé-
telével minden sziikséges dolgot tar-
talmaznak, amelyek a miiholdvételhez
kellenek. A vevé pedig lehet akar va-
lamelyik szolgaltaté altal biztositott
készilék, A vev6 pedig lehet akar
valamelyik szolgaltaté altal biztositott
készulék, de akar egy FTA vevd is. A
masik nagy felvevé piaca a kemping
készletnek a kamionosok, naluk télen-
nyaron népszerld. Ha még nincs az
Uzletedben ilyen, ideje beszerezni és
mutogatni.

5. Marketing - mint ahogyan a
bevezet6ben is irtam, ma mar mas
szelek fujnak és hirdetés nélkil vis-
szaesik a forgalom. De nehogy ilyen
hirdetést adj fel, hogy , antennasz-
erelés, mdiholdvevs telepités” mert
elére mondom, kidobott pénz lesz. Azt
a hibat se kévesd el, hogy az arakkal
akciozol, mert kevesebbet keresel.
Legyél egy kicsit kreativ, megéri. pld.
»dijmentes antennarendszer atvizsga-
las és tanacsadas” Ha mar ott vagy
valakinél, és atnézted a rendszerét ak-
kor tuti kdnnyebben eladsz neki barmit
és még o6ril is neki, hogy szakembertél
kap segitséget.

Ez a néhany tipp par perc o&tletelés
eredménye. Szanj ra Te is egy orat
és gondold végig, miket ujithatsz, az
Uzleteden, biztos vagyok benne, egy
ennél sokkal jobb dolgok is eszedbe
jutnak majd, s a forgalom névekedés
sem marad el. Ha kitalaltal valami jét,
oszd meg velem, (ird meg a postatib @
sat.hu cimre), hogy kdzkinccsé tehes-
sem, hiszen a miiholdas szakma k6z6s
Ugylnk, dolgozzunk egymast segitve.



Dmitry Medvedev orosz elndk megal-
lapodast irt ald, melynek értelmében
analégrol MPEG-4-es digitalis sug-
arzasra valt az orszag, és az atal-
las befejeztével a nézdék 8 televizios
és 3 radiocsatornat érhetnek majd el
ingyenesen. Ezek a Channel One, a
Rossiya, aVesti 24, az NTV, a Kultura,
a Sports és a Petersburg — Channel
5 lesznek, kiegészillve egy uj, a ter-
vek szerint 2011 januar elsején induld
gyermekeknek és fiataloknak szant
adoval. (broadbandtvnews.com) e

Taldn a diszkdgdmbok isnpiraltak az
LG Electronics szakembereit, mikor
megalkottak két legujabb LCD mod-
elljiket, az 55LH95 és 55L.H93 wireless
HDTV-k ultravékonyak, LED-hattérvi-
lagitasu 55-6s képatloju képernybvel o

A spanyol televiziés vaéllalatok elég
er6sen megérzik a gazdasagi valsagot.
A szolgaltatasok min6sége egyre si-
lanyabb, az illetékesek és a csatornak
vezetGsége egyre kevesebb pénzt kolt
a produkciokra, irja egy helyi felmérés
(Barlovento Comunicacion tanacsado).
A megkérdezettek legnagyobb része
egyetértett azzal, hogy a képernydkdn
is jol lathaté a min8ség visszaesése
és helyzet egyre rosszabb lesz. A
kereskedelmi TV-k idén 14%-kal csok-
kentik a szoérakoztaté és hirmisorok,
és masik 14%-kal a sorozatok koltsé-
gvetését. A felmérés szerint a kdztévék
16%-kal kdlthetnek majd kevesebbet a
sz6rakoztatasra, 24%-kal a hir és ak-
tudlis téméakat boncolgaté muisorokra.
(rapidtvnews.com)

Indiaban kiemelked6en megugrott a
DTH el6fizetések szama az elmult 6t
év soran. Az RNCOS riportjaban leirja,
hogy 2008-ban az indiai direct-to-home
el6fizet6k szama elérte a 12 millio fét is.
Persze az igazsaghoz hozzatartozik,
hogy az idében 130 millio tv készil-
ékkel rendelkezd haztartast tartottak
nyilvan az orszagban, igy még ez is
alacsony elterjedtségnek mindsul, de
tovabbi bizakodasra ad okot. 2009 és
2012 koz6tt 30%-0s volt emelkedés. A
piac jatékosai, mint a Dish TV vagy a
Tata Sky is nagyban hozzajarultak az
eredményhez, csokkentették az alapc-
somagok arait, kiilénbdz8 megfizethets
szolgaltatasokat kinalnak, ingyenes
el6fizetést, és toébb honapig alacsony
dijakat igérnek az Uj vevOknek.(indi-
astockmarket.com) ¢
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FORGIVE NOTHING

BOURNE ULTIMATUM

A TV2 tovabbra is egyuttm(ikodik az
NBC Universallal, aminek kovetkez-
tében a nézdék olyan filmeket lathat-
nak majd a csatornan, mint a Mamma
mia!, a Miami Vice vagy a Bourne-ul-
timatum. Utdbbira valdsziniileg sokan
lesznek kivancsiak, mert az eddig a
TV2-n vetitett Universal filmek kdzll a
Bourne-rejtély volt a legnézettebb.e

DAB-program, Magyarorszagon még
gyermekcipében jar, és kilféldon maris
a végeét josoljak. A digitalis radiordl van
sz6, amely Anglidban mar tavaly azon
vitatkoztak, hogy anyagilag veszetség-
es-e, és a GCap Media be is jelentette,
hogy eladja digitalis platformjat. Most
Németorszagban is kérdésessé valt a
szabvany alkalmazasanak értelme. Az
emberek nem rendelkeznek megfeleld
vevlBkkel, az elterjesztésébe befek-
tetett pénz eluszott, a VPRT (magan
radio és televizié addkat tdmorité sz-
ervezet) szerint értelmetlen a program
folytatésa.(welt.de, guardian.co.uk) e



Vallalati
Riport

FORGAT-SAT KFT.

,Minden, ami antenna”

A céget jelenlegi felallasaban 1992-
ben alapitotta Erd6s Tamas és felesége,
de ’89 6ta létezik az antennaszerel6-
tarsadalom szerves részeként. A bu-
dapesti székhelyl vallalkozas jelmon-
data: ,minden, ami antenna” kivaléan
érzékelteti f6 tevékenységi korét. A
négy bels6 dolgozét foglalkoztatod
cég mindennapjairdl a vezetd, Erdds
Tamas mesélt a SAT.hu magazinnak.

A Forgat-Sat egyéni vallalkozasként
indult, az antennaszerelés tevékny-
ségi korébe hamar bevették a for-
gatés antenndkat is, innen pedig mar
egyértelmien adta magat a csaladi
vallalkozas neve is. A kezdetekben sz6
sem volt a piaci viszonyok elemzésérdl,
az antennaszerelés hobbi és szerelem
volt a tulajdonos szamara.

Bihari Tamds munka kézben

Erdds Tamas iroasztalanal

Egy kisebb kitéré utan, melyet a ka-
bel tv-kiépités mezején tett a csapat,
1999-ben megnyitotta Uzletét. Az an-
tennaszerelés mellé aztan a kereske-
delmi oldal is csatlakozott, mara mar
nagyjabol 50-50%-ban oszlik meg a
két tevékenységi terllet. Kezdetben
hazaiak voltak a f6 és kizarélagos
beszallitok, jelenleg a partnerek fele
kailfoldi.

Célkdzonsége igen sokrétd,
kiskereskeddk, viszonteladdk, szolgal-
tatok, szerel6k és otthoni felhasznaldk
egyarant alkotjak. ,A Gibertini anten-
nék jelentik a vallalat profiljanak egyik
f6 csapasiranyat, de a MegaSat-ot
is érdemes kiemelni, amelynek ter-
mékeit Magyarorszagon mi kezdtlik
el bevezetni” — meséli vendéglatonk,

\ és hozzateszi, hogy ,a kezdetek ota
| folyamatosan keresslk az innovativ

megoldasokat, sokat gondolkodunk
azon, mit lenne érdemes hazankba is
behozni és elterjeszteni.”

www.sat.hu



Vallalati

Riport

A cég nevéhez koéthet6 példaul a
Smart digiméter miszer és a Van-
tage HD vev8 hazai megismertetése
is. Az els6k kozott gyartottak WIFI | y
antennakat. A cégvezet6 szerint az | : = | 5 MAXPAK MOZICSOMAG
antennaszakma megugrasa sokszor
egy-egy vilagméretlii eseményhez
kotethetS, mint egy haboru, egy foci VB
vagy épp tavaly nyaron az Olimpia volt.
»,Az Olimpia ideje alatt egyértelmien
megfigyelhet§ volt a HD technika
megugrasa, amit mi a Vantage széria
keresettségén jol érzékeltink™- tette
hozza.

.BUszkén merem mondani, hogy
kemping szettekben nalunk van a
legnagyobb valaszték az orszagban!”
-ami irant most a nyar bekoszéntével .
minden bizonnyal megné a kereslet Uzlet az Erzsébet kirélyné utjan

s

A Forgat-Sat a kempinges talalkozok
gyakori szereplbje.

A kempinges sikerek mellett szi-
vesen emliti a tulajdonos a Gyermelyi
tésztagyar bels6 kommunikaciéjanak
kiépitését, valamint a nogradgardonyi
Majlath-kastély komplett digitalis an-
tennarendszerének |étrehozasat, me-
lyet par hete adtak at. A vallalkozas
tébb nemzeti projektnek beszallito-
ja, valamint budapesti és Budapest
kérnyéki hotelek, apartman hazak
antennarendszerének kiépitésével is
foglalkozik.

Tamdsok munkdban

Az év hatralévd részében szeretnék
megerdsiteni pozicidjukat elssorban
a hazai piacon, és fejleszteni a web- e
shop-ot. A tervek kozott szerepel az |Faeme
idei évben is részt venni a BNV-én
ahol évek ota képviselteti magat a 12
cég.Valamilyen ujdonséaggal is készll-
nek, de konkrétumokat Erdés Tamas
egyel6re nem arult el. Annyit mondott,
minden bizonnyal a sat.hu is beszamol
majd rdla.

Es |
Mit szdlsz ehhez a jO kis készlilékhez?

6 www.sat.hu



Magyar

fejlesztés

SATFIX

»EQy vilagujdonsdg megvalositasdra alkalmas vallalkozds”

Hallo, tudna nekem segiteni?
Mult héten vdsdroltam egy
parabolatiikrét, az lizletben
azt mondtdk, hogy minéségit
vdlasztottam, azonban meégsem
jo a vetel!

A beszélgetés minden nap szamta-
lanszor lezajlik a SAT-FIX irodajaban,
amelynek vezet6je, Almasi Balint ugy
dontétt, nemcsak az antennak, az
LNB-k és vilagujdonsaganak, az LNB-
tartoknak az eladasban, hanem az
Osszeszerelésben és a problémame-
goldasban is segitséget nyujt a parab-
ola-tulajdonosoknak.

Almasi Balint, a vallalkozas vezetdje,
az Otletgazda negyven éve dolgozik
a televiziés vételtechnika vilagaban,
amibdl kézel huszat a Magyar Televiz-
i6ndl toltott. Csaladi vallalkozasat, a
SATFIX-et 6t éve alapitotta, fiai legfébb
kollégai is egyben, Aimasi Balazs és
Almasi Adam.

A SAT-FIX LNB-tartok feltaldléjanak
munkajat egy kuls6s mérndk szak-
garda is segiti, akik a miholdvevdk és
szoftvereik, tovabba a Disecq kapc-
soldk programozasért felelnek. A SAT-
FIX telephelye BUDAORS, itt miikddik
a fejleszt6pont, itt folynak a bemérések
és a nullszériak kiprobalasanak is ez a
helyszine.

A fejlesztés oOtletaddja maga a tech-
nika volt. ,A kezdetleges, de draga
forgatdbmotorok poétlasara szlletett az
Otlet. Mar létezett a két LNB-vel ella-
tott parabolatiikér az ASTRA és HOT-
BIRD vételére, ezt kellett meghaladni
és tokéletesiteni. Ez a rendszer t6bb
vaslemezbdl és csavarbdl allt, min-
den iranybdl allithatéan, igy ndvelve
a bedllitds pontatlansagat. Persze a
hozzéérték igen jél be tudtak allitani
ezt a rendszert is” —meséli Almasi.

A vallalkozas 6 profilja a négy-hat és

Almadsi Bélint és taldlmadnya

mar nyolc LNB-t tart6 szerkezet fejlesz-
tése, kivitelezése, szdllitasa és kulon
kérésre szerelésre is. Az LNB-tartok an-
yaga aluminium. Az elsGdleges szem-
pontok egyike a rozsdamentesség, a
hosszu élettartam. Jelent6s szerepet
kap a teherbiras is, igy képesek akar
tébb (5-6) quad LNB tartasara.

Mitél egyedulallé vilagujdonsag ez?

+Minden mas fejtart6 sok-sok csavarbdl,
lemezbdl és milanyagbdl szerelhet
Ossze. Ezek azutan minden koétéshe-
lyen kénnyen elmozdulhatnak, reped-
hetnek és torhetnek. A SATFIX tartok
egy darabbdl késziilnek, fixen kialaki-

tott mdholdhelyekkel(leszamitva az
LNB-t tarto bilincseket).”- magyarazza
az 6tletgazda. , és hozzateszi, legfébb
erénylk a pontossag. A kereske-
delemben kaphaté parabo-latikrok
nagy részéhez Almasiék mar kifejlesz-
tettetek LNB tart6t. Hat-nyolc parabo-
latlikorhoz, kozel 80 féle tartdbdl lehet
valasztani a venni kivant miiholdak
szerinti kialakitasban.

~Hihetetlen eltdkéltségliek azok azem-
berek, akik a tébbfejes miiholdvételt
vélasztjak” ”, igy a telefonos anten-
naszerelési tanacsadas bevezeté-
sével nemcsak a SAT-FIX nyujt nekik

www.sat.hu
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Magyar

fejlesztés

segitséget, hanem észrevételeikkel
a telefondlok is el6mozditjak a fe-
jlesztést. A tdbbfejes muiholdvételnek
két valtozata van, a multifékuszos
és az oval és kerektlkros megoldas.
Almasiék mindkettével talalkoznak nap
mint nap.

A multifékuszos megoldassal kezdi
az elbeszélést interjualanyunk, és
megtudjuk, hogy 4-5 éve jelent meg
Magyarorszagon a vizszintesen ovalis
parabolatikér. Azéta megismerte az
orszag, és igen elterjedtté valt. Annyira
megtetszett a gyartoknak is, hogy tdbb
orszagban is iparszeri masolasaba
kezdtek. Ezek a masolatok elérkeztek
hozzank is, és alaposan megkeverték
az alldvizet és a véleményeket.

—

e

&

T

LA SAT-FIX-nél hetente talalkoztunk
ezekkel a masolatokkal és vevGinkkel,
akik hetek ota képtelenek beallitani
kielégit6 vételre. Négy-o6t féle parabo-
latikrink van és ezek mindegyike csak
a kils6 atmérdjében és a tartozékként
kapott fejeket tartd ivben azonos. Min-
degyik mélysége mas és mas, ettél
persze a fokuszpontok is eltéréek, te-
hat csak egy-két mihold jele lathato.
Beallithatatlan. Ekkor is van persze
segitség”.

A SATFIX egyedi fejtartokat tud gyar-

tani, barmilyen tukdrre. Almasi Balint
tanacsa, hogy csak a nagyobb, orsza-
gosan ismert forgalmazoéknal vasaroljuk
meg ezt a technikat és lehetbleg ne
csak a parabolat, de az LNB-ket és a
kapcsolét is!

Miel6tt az oval és tdbbfejes parabo-
latukrokre ratérnénk, ejtsiink néhany
sz6t az eddig sehol nem latott fotorol,
melyet a SATFIX készitett, és a GIB 125
parabolatiikér fokuszpontja szemlélhetd
meg rajta. ,llyen karakterisztikaju és ha-
sonlé markaju tukrok vételére téreked-

jink. Ez tdbbfejes megoldas ese-
tében is csak egyszeri beruhazas,
sok évre. E tukrok gyartdi is kinalnak
fejtartokat, legfeliebb négy LNB-ig.
Ezeknél minden fejet kildn-kildn kell
beédllitani, igazan jél csak szerel§ és
miszer segitségével.

A SATFIX fejtart6i akar hat LNB al-
kalmazasat is lehetévé teszik, igy
esetenként 6-8 m(ihold vételét is bi-
ztositjak és amat6rok is boldogulnak
beallitasaval.” —kozli a feltalalo.

A j6vére is kitér a vallalat vezetGje,
-EQy kovetkezd alkalommal bemu-
tatjuk és magunk is kivancsian varjuk
az un. multifékuszos parabolatikor
fokuszpontjanak karakterisztikajat.

Tényleg MULTIFOKUSZOS? Majd
meglatjuk! Ha lesz érdekl6dés, akkor
a képek elkészitésének technikajat is
kdzzétesszik, ennek pedig igen nagy
pénztarcakimél§ hasznat is latjuk,
példaul egy deformalddott tikor viz-
sgalatanal, vagy Uj forgalmazasu
parabolatikor tesztelésénél”. A mul-
tifékuszos parabolatikér — fokusz-
pontjanak fotojat mi is érdeklédéssel
varjuk.
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> EXTRA szolgaltatasok:

vV VVYyV

OPTIBOX T1000 HDCX

MinDigTV vevs

3 DIGITAL TERRESTRIAL RECENE

Ez a FOLDI DIGITALIS vevé alkalmas a HD-s csatornak vételére is,
ennek megfeleléen a hagyomanyos (SD) csatornak
mindségéhez képest, 6tszor élesebb képet produkal egy arra alkalmas TV-n.

Egyszerii, kdnnyen kiismerhetd, felhasznalébarat meniirendszere van MinDig TV
mindenhol digitdlis tévé
- elektronikus miisorujsaggal (EPG) és beépitett Teletexttel rendelkezik

- sziil6i zarral védheti gyermekeit az esetleges nem kivant tartalomtol

Alacsony aramfogyasztas

Csatlakozasi lehet6ség minden igényre

Beépitett kartyaolvaso az eléfizetéses csatornak vételéhez (ATV, HIRTV)

A késziilék megbizhatosagat jelzi, hogy két év teljes korii garanciat vallalunk ra

Magyarorszagi forgalmazé:
P-Sat Hungary Kft. 1107 Budapest Fogadé u. 3. Tel: 433-4285 web: partner.sat.hu



OPTIBOX HD2CICX PVR vs. ECHOSMART DSBHD-7109

Az dsszehasonlito tesztiinkben is-
mét az Optibox és az Echosmart
csaldd egy-egy tagjdnak tuddsat
veljlik 6ssze, de ezuttal nem az SD
modellekre, hanem a nagy felbon-
tdsu késziilékekre koncentrdlunk.
Az Echosmart mdrka egyeldre
csak egy HD beltérivel bir, igy az
Optibox csalddbdl is egy hasonlo
kategdridju készliléket igyekeztlink
vélasztani. Végil a HD2CICX PVR
lett tesztlinkben a vetélytdrsa.

Optibox hétlapja

Kulsére egyik készllék sem mond-
haté aprénak, viszont mar a szinikén
latszik, hogy mekkora kontraszt van a
kett6 kozt... Mindkét vevs alfanumeri-
kus VFD kijelz6vel rendelkezik, mely
megkdnnyiti a hasznalatukat, ezen
felil az el6lapok mindkét tipuson a
megszokott gombokat tartalmazzak.

DamMB.T108

A lehajthatd fedél alatt viszont mar
meglatszik a kilénbség. Az HD2CICX
PVR el6lapjat lehajtva a nevében is
szerepl6 kartyaolvasot, és a két mo-
dulfogadét talalhatjuk. A 7109 fedelét
lehajtva szintén megtalalhatjuk az egy
kartyaolvasot, mellette viszont mar
csak egy modul fogadét lathatunk.

Optibox késztilék mentije

Azonban inkdbb térjink at a
mikddésre... A két tipus indulasi ideje
kdzel sem egyforma. Az Optibox 13
masodperc alatt indul el aramtalanitas
utan, ezzel szemben az Echosmart
esetében 33 masodperc telt el, az
aram ala helyezése és az els6 kép-
kocka megjelenése kdzt.
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Az els6 inditaskor a két késziléken
teljesen eltéré kép fogadott minket. Az
Optibox egy telepitési segéddel kezd
elsé indulasakor. Az Echosmart-on pe-
dig csak egy Uzenetet lathattunk, mely
annyit mond, ,No channel”.

www.sat.hu
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Echosmart hétlapja

Emellett itt taldlhaté a készilék USB
csatlakozodja is, mely vetélytarsanal a
hatlapon kapott helyet. Attérve a hat-
lapra, az USB csatlakozén kivil az
egyetlen Iényeges kiilénbség, hogy a
HD2CICX két Scarttal rendelkezik, ve-
télytarsa pedig csak eggyel.

Echosmart mentije

Itt meg is ragadtuk az alkalmat, hogy
megprobaljuk magyarra allitani a nyel-
vet, sajnos kevés sikerrel. A nyolc OSD
nyelv kdzt ugyanis magyar nem talal-
hat6. A HDCI2CX PVR telepitési se-
gédjének utolso lépéseként lehetdség
nyilik egy mdhold lehangolasara.



lranszponder

LME tipus
Intel701K180E ™ Fegap
Pas2/C 189
Pas2/Ku 169E [ 22kHz
optusD1 160E DISEQC méd
OptusC1 156E
Apstar8 134E Befejezett

113E
105E
> 100E
2/Ku 100E T
amali02 80E ™

Befejezetlen

DM Mheld vilasstas, mihold kerasas slskassitass

Neki is lattunk a két készllék sebessé-
gének Osszehasonlitasanak. A 7109-
es készllék menljében az SD-s
készllékben megszokott menuben ta-
lalhaté a keresés. A menlre azonban
majd késébb még visszatérink.

& File lista

) Adatatvitel

Visszatérve a menthoéz... A két bel-
téri menirendszere és annak Kki-
nézete mer6ben eltér egymastol.

Az Optibox egy visszafogott szirke
egyszin(, viszont kdnnyen atlathaté
és meglepéen gyors OSD-vel ren-
delkezik.

1z Mahold antenna

@, Moholdkeresés

a TP keresés

O Gyar alaphelyzet

107 73-H-22000

Uni
Auto
Auto

Kapcsold
1

Mem

[

Az Astra miholdat lehangolva a két
készUlék a fenti eredményekkel vég-
zett. Optibox: 885 TV valamint 242
Radié csatorna, Echosmart: TV: 890,
Radié: 238 csatorna. A két készilék
transzponder listdja tehat kb. egy-
forman napra kész.

Ellenfele sokkal szinesebb animalt
menuvel szolgél, amit kilénb6z6 an-
imaciokkal és szimbdélumokkal igyekez-
tek érdekesebbé tenni. S épp ezek mi-
att j6 példa ez az OSD a sokunk altal
ismert mondasra, ,Jobdl is megart a
sok”.

@ Egyszerd ko

www.sat.hu
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Az igazi kuldbnbség inkabb a sebes-
ségben latszott meg, az Optibox
ugyanis 3:47 masodperc alatt hangolta
le a teljes miholdat, az Echo pedig
5:02 méasodperc alatt.

A sok villogé ide-oda mozgd a-
nimaciotél mar a feje is megfajdul-
hat az embernek, f6leg a navigacio
sebessége miatt. Emellett olyan
aprosagokon is fennakadt a szemiink,
mint a jelszintmérd tetején mosolygd
smiley...

Devic Infermation
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Na, de lassukinkabb a szolgaltatasokat.
Az alapvet6 funkciokra, mint EPG, csa-
tornalista, csatornalista szerkeszt6,
ezuttal nem térink ki kilon, itt ugyanis
a megszokott lehet6ségeken kivil sok
extrat nem talaltunk.

0001 A LA CARTE

RADIO
5 I o Emm—TTTE—

Természetesen hasonléan elérhetéek
a képnézegetd, valamint zene lejatszé
funkciok is, és mindkét készlilékkel van
lehetéség lementeni a csatorna-

llistat is.

1080i

SCART Méd CVBS

Képermyd mad L/B

Audio Saereo

Kép és hangmindség szempontjabol
mindkét készilék jol teljesitett. A deko-
dolas sebessége lényegében meg-
egyezik, mindkett6 tamogatja az AC3
(Dolby Digital) hangot, amit gond nél-
Ikdl ki is adnak az optikai S/PDIF kime-
neten. A hang tesztelésekor azonban
belefutottunk az Echo HD egyik leg-
nagyobb hibajaba,

12

Az USB menipontok azonban tébb
érdekességgel is szolgalhatnak.
Legel6szér a PVR funkciordl... Az
alapvetd PVR lehet6ségek mindkét
késziléken elérhetbek. llletve majd-
nem minden.

Az id6eltolasos felvételt ugyanis hiaba
nyomtuk a T/S gombot, nem siker(lt
elinditani az Echosmart-on... Emellett
viszont mindkét készllék képes nagy-
felbontasu adasok régzitésére, majd
azok visszajatszasara is.

[ | 51X 9| sverso EEITEED o

Ezt kiegészitve az Optibox HD2CICX
akar a szoftvert, és csatornalistat is
képes lementeni egy file-ba, igy meg-
kénnyitve az Uj készllékek frissitését
és bedllitasat.

az instabilitasba. Ugyanis nem egyszer
el6fordult, hogy kiildnb6z6 csatornakon
is, egy hangerévaltastol lefagyott a
készllék, és semmilyen felhasznaloi
beavatkozasra nem reagalt. A két ti-
pus mellé tartozékként a taviranyité
mellett egy-egy par elem, valamint a
felhasznaloi kézikdnyv kapott helyet.
Utobbi viszont csak az Optibox mellett
magyar nyelv(.

www.sat.hu

Emellett meglep6 maoédon, mind két
készllék tamogatja a tdébb particidval
rendelkezd lemezeket, és a formazast.
Extra funkcidként ezen felll az Echo-
smart harom jatékkal szolgal...

|xivie]
HISTORIA

Az igazsaghoz hozzatartozik, hogy az
Optibox néhany honap elénnyel ren-
delkezik az Echosmart-al szemben, és
varhatdan az Ujabb szoftververzidkban
orvosoljak az Echo mostani hianyossa-
gait.

Gabor Daniel



Beszéljunk

nyiltan

... a kartyamegosztasrol!

A kartyamegosztas korul sok a tisz-
tazatlan kérdés. Elsdként miszaki
oldalat tekintve a témakdrnek elmond-
hatjuk, hogy az elnevezés azt a gya-
korlatottakarja, mikor egy vev6készulék
helyett tébb csatlakozik egy bizonyos
el6fizet6i kartyahoz, barmilyen tech-
nikai megoldassal, és kéri le bizonyos
id6kdzoénkeént a kartyatol, a hasznala-
tahoz sziikséges aktualis jelszot.

A sokakban elészor felmertilé kéer-
dés az, hogy legdlis-e egyadltalan a
megosztani a kdrtydt tébb kéesziilek
ko6zétt? Ebbol egyenes kdvetkezik,
hogy amennyiben igen, milyen e-
etekben, ha nem, mi ennek a ma-
gyardzata.

Megkérdeztik a magyar DTH szol-
galtatok véleményét, és az altaluk
hasznalt szabalyokat a cardsharingre
vonatkozoan.

Az kérdés nélkul is vilagos, hogy a
kartyamegosztas illegalis, abban az
esetben, amikor tébben fognak 6ssze
annak érdekében, hogy a kéltségeket
megosztva kodzésen hasznaljgk az
el6fizetSi kartyakat. Nem egészen tisz-
tazott azonban az a helyzet, amikor az
el6fizetd a sajat lakasan belil szeretné
tébb készllékhez is haszndlni a hiva-
talos kartyajat.

Azt mar az elején leszdgezhetjik, hogy
a kérdéskor cseppet sem egyszer(, és
nem csak a készlilékek forgalmazdi,
vagy az otthoni felhasznalok szamara
zavaros a torténet, gyakran a szolgal-
tatok szamara sem egyértelmd.

A Digi TV sajat véleménye szerint
abban a szerencsés helyzetben van,
hogy nem kell szembenéznie az ott-
honi kartyamegosztas problémajaval,
ugyanis a kodolas, amit ezekhez

hasznalnak egyel6re maximalis bizton-
sagot nyujt. Lagler Ferdinand az EM-
KTV Kit. projektmenedzsere elmondta,
hogy nem tudnak olyan készllékrdl a
piacon, mely a Nagravision kédolasu
kartyat meg tudna osztani, és éppen
ezért nem is taladlkoztak még ezzel a
problémaval.

A UPC mar korant sincs ugyaneb-
ben a helyzetben. Kékény Janos, a
UPC Direct Uzemeltetési vezet6je meg
is jegyezte, hogy véleménye szerint
pld. a DigiTV esetében azért nincs
értelme kartyamegosztasrél beszél-
ni, mivel igaz, hogy a Digi kartyaja
csak a szolgaltatd altal adott készi-
lékben mikodik, de a kartyaik nem
biztonsagosak, a rend-szerik olyan
szinten van feltdérve,hogy nincs szik-
ség kartyamegosztasra, barki egy par
ezer forintos készulékkel eléfizetés és
kartya nélkil tudja nézni a mdsorukat.

»A tiltott gyimédlcsnek finomabb ize
van. Sokan inkabb kifizetik egy havidij
két-haromszorosat is egy beltéri egy-
ségért, ha a megoldas tiltott lehet. Még
akkor is, ha azzal a beltéri egységgel
néhany honapon belll mar nem lehet
nézni a kodolt, magyar mlisorokat.
Ez igaz a kartyamegosztasra is. Tébb
tizezer forintos kitylkbe ruhaznak be
emberek, mikézben a UPC 500 Ft-ért
ad havonta masodik beltérit” —mondta
Kokény Janos.

Az alaphelyzet - magyarazta - az, hogy
a UPC ugyan megveszi a kartyakat
a gyartotdl, de a rajta lévé szoftver
nem az 6 tulajdona. A vasarlas utan is
minden hoénapban hasznalati dijat kell
fizetnie minden egyes kartya utan. igy

érthetd, hogy a kartya gyartéjan all,
de inkéabb bukik az otthoni kartyameg-
osztas engedélyezése. Nem véletlentl
tiltjak, hogy kartyaikat t6bb vevével is
lehessen hasznalni, akar egy haztarta-
son belll is.

Arra a kérdésre, hogy mi a helyzet az
egy haztartason bellli kartyamego-
sztassal kapcsolatban a UPC Direct
Uzemeltetési  vezet6je hozzatette,
hogy ,a szolgéltaté nem tud, és nem
is akar azért felelsséget vallalni, hogy
a kartya valdban egy haztartason belil
kerll-e megosztasra vagy sem, mivel
nem tudja ellendrizni. Emiatt sem-
miképp sem engedélyezheti azt. De
nem is teheti, hiszen a kartya, és a kar-
tyan lev6 szoftver nem az § tulajdona.

Azt is megjegyezte, ha létezik olyan
kartyamegoszté készilék, amely ren-
delkezik a kartya gyartéjanak engedé-
lyével, tehat pl. ra van irva, hogy >>ful-
ly cryptoworks licensed<<. Ezt elvileg
lehetne legalisan hasznalni, 6 azon-
ban ilyen készulékrél nem tud. Ezen
tulmenéen a UPC Ugyfelei szamara a
kartyamegosztas illegdlis tevékenysé-
gnek mindsdl.

Létjogosultsagat pedig, szerinte mar
évekkel ezel6tt elveszitette a dolog,
ugyanis ,ma mar egyszerlien anyagi-
lag sem éri meg az otthoni kartyameg-
osztassal foglalkozni, mivel rendkivul
kedvezd aron, plusz parszaz forintért
lehet masodik, akar harmadik készl-
lékhez jutni a UPC-nél. Ezer forint felar
ellenében lgyfeleik egy hattértaroldval
egybeépitett  beltéri egységet is
kaphatnak pluszban, mellyel barmikor
régzithetnek egy mlsort, mikdzben
egy masikat néznek, vagy akar vissza

www.sat.hu
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is jatszhatjak az él6 mdsort, mikdzben
a masodik, harmadik beltéri egységen
a lakas tébbi szobajaban mindenki azt
néz, amit szeretne, egymastol flg-
getlenal.”

Megtudtuk, hogy a kartyamegosztas
nem Osszekeverend6 a Cardsharing-
gel. A Cardsharing egy mas kérdés.
Kokény Janos, aki évekig a UPC Di-
rect eurépai antipiracy tevékenységét
koordindlta elmondta, hogy ezt a fajta
tevékenységet tlizzel-vassal ulddzik,
hiszen ez minden misorszolgaltatét és
miholdas szolgaltatét megkarosit.
Nem szabad a két technoldgiat 6ssze-
keverni.

Az  egyikben  (kartyamegosztas)
egy, a beltéri egységben lev6 kartya
engedélyez§ jeleit osztjuk tobb felé
vezetéken, vagy WIiFi-n keresztil a
lakason, vagy par szaz méteren belll,
mig a masik esetben (Cardsharing),
egy szerverbe behelyezett kartyarol
Interneten keresztll kérik le, akar az
orszag, vagy a vételkdrzet hataran
belll racsatlakoztatott beltéri egy-
ségek a koédokat. Kékény Janos azt
is elmondta, hogy jelenleg is tébb
Ugyészségi vizsgalat folyik az altaluk
felderitett Cardsharing szervereket
UzemeltetSkkel szemben.

Az Antenna Digital lakossagi szol-
galtatdsmenedzsment vezetdje,
Vamos Péter el6szér a szolgaltato
oldalardl kozelitette meg a kérdést.
.Ha a miiszaki megoldast vessziik
alapul, nalunk nincs ilyen. Mikor a
beruhazas elindult vizsgaltuk az “egy
héaztartas tobb TV , illetve a m(isorok
régzitési lehet6ségének kérdéskoreit
is. A kartyamegosztas akkor még nem
volt elérhet6 a megoldas, igy annak
miszaki és jogi hatterét nem vizsgal-
tuk, azonban az kijelenthet6, hogy a
szolgaltatéknak olyan megoldast kell
talalniuk, amely rugalmasan tudja
kielégiteni a kllénbdzé elbfizetSi igé-
nyeket.

Ha egy miszaki megoldas csak bi-
zonyos, korlatozott szamu esetben
alkalmazhaté, akkor az csak a logisz-
tikat bonyolitja. Az Antenna Digitalnal
végul is a két tuneres dekdderek
beszerzése mellett dontottlink, bar ha
tébb kulénallé helyiségrél van szo, ez
a megoldas nem kényelmes. A tébb
szobas megoldast tobb dekdder ki-
adasaval oldjuk meg. Lényeges, hogy
csak meglévd televizio mellé adjuk ki
a tovabbi készlilékeket és kartyakat, a
szerelSinknek erre oda kell figyelnilk,
valamint a szolgaltatds csak a mega-
dott cimen vehet6 igénybe.”

Kérdésiinkre, hogy mennyien veszik
igénybe a plusz dekdderek telepitését,
elarulta,

hogy 50%-a az ugyfeleknek, ,pon-
tosabban mondva masfélszer annyi
dekdder van kint, mint ahany tgyfellink
van”.

El6fizet6i oldalrol vizsgalva a kér-
dést Kokény Janoshoz hasonléan
6 is ugy Véli, hogy az Antenna Digi-
tal el&fizetSinek egyszeren nem éri
meg a kartyamegosztasba fektetni,
ugyanis akar plusz kétszaz forintért
is hozzajuthatnak a tovabbi készll-
ékekhez. ,Arrél nem is beszélve, hogy
a rendszerink jellegzetessége, hogy
mUiholdas frekvencian dolgozunk, de
kabeles kodolast , azaz DVB-C-s rend-
szert hasznalunk. A DVB-C-s dobozok
nagy frekvenciastabilitast igényelnek,
amit a régi fejek nem tudnak bizto-
sitani, ezért egy standard DVB-C-s
doboz, egy nem fejlesztett fejjel nem
tud stabilan, megbizhatéan mkddni.
Hat-nyolc  specidlisan fejlesztett
szoftver elem csak az altalunk kiadott
dobozban taldlhaté meg, igy bizony-
talansaghoz vezethet mas set-top box
hasznalata, és egyben egyes digitalis

szolgaltatdsok (EPG, nyelvvalasztas
stb.) hasznalhatdsaga is csdkkenhet .

Az olyan visszajelzések szama, hogy
egyesek sajat set-top-boxukat
szeretnék hasznalni, vagy televizidjuk
beépitett dekdderét, minimalis.

Vamos Péter fontos kérdésnek tartja
még a jogi kérdések tisztazasat is,
amelyek alatt nem csak a titkosité rend-
szer szerz8désben régzitett biztonsagi
megkdtéseire, hanem a szerzéi jogi
kérdésekre is gondol.

A T-Home és a Hello HD illetékesei
tobbszori megkeresésink utan sem
kivantak nyilatkozni a témaban.
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Televes

Europa vezeto antennagyartéja

A Televes a legmagasabb igényeket is kielégitd
mindségben gyart tobbek kozott:

kiiltéri és beltéri radié és TV antennakat *
parabola antennakat *

antennaerdsitoket *

kabeltévé fejallomas épitdelemeket *

jel szétosztd eszkdzoket *
mérom{iszereket *

H45 professzionalis mérémiiszer A Televes eszkozok kimagaslé miiszaki
profi szereloknek. és mechanikai paraméterekkel rendelkeznek,

DVB-S, DVB-S2, DVB-H,
DVB-T, DVB-C, GSM, Wifi, FM,
MPEG2, MPEG4 mérésekhez

valamint esztétikus megjelenéstiek.

JO veliik dolgozni!

Az NHH, a DVB-T méréseihez
Televes antenndakat valasztott.

A Televes magyarorszagi disztriblcids partnere:
P-Sat Hungary Kft.

- 1107 Budapest Fogadé u. 3.
- Tel: 06 1/405-4268 WEB: partner.sat.hu
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A P-Sat Hungary Kift.

Folyamatosan azon gondolko-
dunk a cégiinknél, hogy hog-
yan tudjuk a leheté legteljesebb
szolgdltatasokkal segiteni a
partnereinket.

A célunk az, hogy minél tébb sikeresen
miikodd viszonteladdnk legyen, akiket
a lehetd legteljesebb korl szolgaltata-
sokkal szolgalunk ki, min&ségi, nagyon
kénnyen eladhatd, j6 arrésid termékek-
kel ugy, hogy azokat hataridére és
gyorsan megkapjak, ezaltal képesek
nyereséget termelni sajat maguk
szamara.

Ennek érdekében mar most is szamos
elényt biztositunk azoknak, akik ben-
nlinket valasztanak:

Dijmentes kiszallitas

A megrendelt termékeket az orszag
egész terlletén dijmentesen kiszallitjuk
a viszonteladd partnereink részére.
Rendszeres turajaratokat inditunk az
orszag négy nagy régiojaba, igy bi-
ztositjuk azt, hogy legalabb két het-
ente mindenhol megforduljunk. Mar
sok kereskedd él ezzel a lehet6séggel
és ugy allita 0ssze a megrendelé-
sét, hogy tudja biztositani a két hétre
elegendd aru mennyiséget az Uzle-
tében. Természetesen adddhatnak
olyan szituaciok, amikor gyorsan kell
valamilyen termék, mert az tigyfél nem
tud varni, akkor az egyik nap délel6tt
megrendelt aruval, masnap a GLS fu-
tarszolgalat kopogtat az lizletben. En-
nek a koltsége jelképes 2500 Ft

3 % kiilén arengedmény

Minden  viszonteladd partneriink,
aki a telephelylinkén veszi at a me-
grendelt termékeket és készpénzzel,
vagy el6reutalassal fizet, a szamla
végosszegébdl 3% extra kedvezményt
biztositunk. A kedvezmény igénybevé-
telének egy apro feltétele van, hogy
nem lehet lejart kifizetetlen szamlatar-
tozas!

Zéro kockazat — 100% argarancia

A viszonteladd partnereink részére

uj fejlesztési iranyai

100%-0s argaranciat biztositunk, ami
azt jelenti a gyakorlatban, ha valame-
lyik termékinknek csdkken az ara és
a viszonteladénal még van még beléle
eladatlan készlet, akkor, ha errdl érte-
sitést kapunk az arlista kikildését
kéveté egy héten belil, a keletkezett
arkulénbozetet a kovetkez6 vasar-
laskor jévairjuk. igy batran lehet ren-
delni, nincs kockazat, mert a meglévé
készletet az arcsdkkenés utan még-
kénnyebben lehet eladni.

+1 év garancia

Mint az koéztudott, az altalunk forgal-
mazott termékekre 2 év garanciat val-
lalunk. Ezen felll az 6sszes Optibox,
Opticum és Globo készulékre

+1 év garancia igényelhetd. Ha a
vasarlok beregisztralnak a www.opti-
cum.hu weboldalon, ezzel dijmentesen
megndvelheti egy évvel a késziilékére
a garanciat. Ezzel a lehet8séggel plusz
pontot szerezhet az eladé vasarlénal.

Ajanlott fogyasztoi és szerel6i ar

Az arlistankban feltintetjik az alta-
lunk is hasznalt fogyasztoi és szerelGi
arakat, amelyek tampontot adhatnak
a termékek arazasakor. Az ajanlott
szerel6i és fogyasztoi arral segitséget
kivanunk nyujtani a megfelel6 arstruk-
tura kialakitasahoz.

Piacfigyelés

Folyamatosan figyeljik a piaci igé-
nyeket, valamint az elérhet6 ujdon-
sagokat. Ezen ismeretek birtokaban
ugy alakituk a termékkinalatunkat,
hogy partnereink egy helyen megka-
phassék a legkdnnyebben eladhaté
és legnagyobb profitot biztositd ter-
mékeket.

Kézvetlen gyartoi kapcsolatok

Az alabb felsorolt termékeket koz-
vetlendl a gyartoktol szerezzlk be. En-
nek az elénye amellett, hogy kedvezd
arat tudunk biztositani, visszajele-
zhetlink a gyarténak a termékek fej-
jlesztésével, hibajavitasaval kapcso-
latban, ezaltal maximalisan figyelembe

veszik a magyarorszagi vasarlok igé-
nyeit. (pld. Globo, Opticum, Optibox,
Technisat, Humax, Topfield, Televes,
Inverto, Famaval, AB-IPBOX, lkusi, In-
vacom)

Tervek a kozeljovore:
Szervizfejlesztés:

Az Opticum, Globo és Optibox késziil-
ékek minél jobb garancidlis Ugyin-
tézése érdekében fejlesztésre kerilt a
szerviz. A korabbi raktar helyén lett ki-
alakitva uj, de ismerés munkatarssal.

Uj késziilékek a téli szezonra.
Optibox Pantera — Hihetetlen erés,
Linuxos HDTV ml(iholdvevd, a lehet6
legtébb hasznos funkcidval felvértezve,
verhetetlen aron.

Optibox Aligator — az igazi kétéltd,

Linuxos HDTV combo boksz, igen, a
MindigTV-re is j6 lesz!

Szeptemberben  tovabbi
tésekkel jelentkeziink

meglepe-

Posta Tibor



Onticum 9500
HDTV miiholdvevd

Egy igazi nagyagyi azoknak, akik mindig a LEGJOBBAT szeretnék

- A késziilék vezérléprocesszora 400 millié utasitast képes végrehajtani masodpercenként
@ Az érzékeny tuner a gyenge adasokat is képes venni

‘® A fejlett DISEqC parancsok révén kitiin6en kezeli a tobbfejes vagy forgatés antennakat
@ A kép a képben funkciéval egyszerre két adoét is meg tud jeleniteni

# Az USB-hez csatlakoztatott pendrive-ra vagy merevlemezre minéségromlas nélkil tudja régziteni a
musorokat, mik6zben nézhet egy masik adét. So6t, két HD-s csatorna egyidejl rogzitésére is képes

@ Beépitett kartyaolvaséi és modulfogadéi tébb kédolt csomag vételét teszik lehetévé
@ Nyitott a klilvilagra: az Ethernet csatlakozé szamos lehetdséget rejt mas készilekekkel valo

egyiuttmiikodésre, és Internetes alkalmazasokra

www.opticum.hu NAGYKER. ERTEKESITES: P-SAT HuncGARrRY KFT.

Informacio: 06/1 433-4285
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Aratas
uborkaszezonban

Palinkas Roébert
www.marketingzseni.hu/sat

Mit tanulhatunk egy New York-i
utcai drustol?

Ha jartal mar New Yorkban, lehet, hogy
lattal mar olyan utcai arust, aki arra volt ber-
endezkedve, hogy az év 365 napjan profitot
termeljen. Sut a nap? EI6 a napszemiivege-
kkel, polokkal és baseball sapkakkal! Esik
az es6? Eserny6 minden méretben. Hée-
sésben sapkak, salak, fulvédok, Szilveszter
el6tt tlzijatékok, a legkllonbdz6bb zajkeltd
eszkdzok, konfetti és szerpentin spray. Es
a Te céged? Ha januartél decemberig ug-
yanazt kindlod, és meg vagy elégedve az
eredménnyel, akkor ez a cikk nem Neked
sz6l. Ha vannak uborkaszezonok a tevéke-
nységedben, akkor viszont érdemes tovabb
olvasnod, hogy megtudd, mit tehetsz, hogy
ilyenkor is j6l menjen az Gzlet.

De hat mi egy komoly ceg vagyunk!

Persze nem azt javaslom, hogy ha ka-
zanokat arulsz, akkor nyaron térj at a
fardéruhdkra és gumicsénakokra (habar le-
het, hogy nem is lenne olyan rossz étlet...).
Mit tehetsz ugy, hogy a céged imazsa is
megmaradjon és a forgalom se csdkkenjen
nagyon le az “uborkaszezonban”?

Negy kerdes

1. Mire van szilkksége az (igy-
feleidnek, amikor arra, amit Te
kinalsz, éppen nincsen?

Ez a legfontosabb. A legegyszer(ibb ugya-
nis eladni olyanoknak, akik mar ismernek,
biznak Benned, és egyszer(ien el tudod
érni 6ket: a meglévé vevdidnek. Ennek
feltétele, hogy legyen valamilyen hasznal-
haté ugyfélnyilvantartdasod. Rossz példa
a kisbolt (nem rogzitik a vevéik adatait) j6
példa a bank (még a labméretedet is nyil-
vantartasba veszik, amikor bankszamlat
nyitsz vagy koélcsont veszel fel). Ha tudod,
mit vennének meg az Ugyfeleid az évnek
abban az idészakaban, amikor a jelenlegi
termékedet, szolgaltatdasodat nem, és el
tudod 6ket érni (mert van nyilvantartasod),
akkor készen dllsz az uborkaszezon elleni
harcra.

Néhany kézenfekvé példa:

J Ha légkondicionaldkat arulsz, télen
f(itési rendszerek

J Ha ejtéerny6s ugrast oktatsz, tanuld
meg télre a sioktatast

. Ha naperny6ket arulsz, télen hdlapat
és tarsai

J Fagylaltosnak télen forré csoki és for-
ralt bor

.

(és egy rossz vicc): Decemberben in-

stant  karacsonyi  kdlcson, januarban

addssagrendezd kdlcson

2. Hogyan tudom kiszolgalni ezt az
igényt?

Természetesen megteheted azt, hogy
elveszel egy Uj terméket, szolgaltatast a
palettadra, ami akkor megy, amikor a mo-

staniaknak holt szezonja van.

Ez viszont koltséges, befektetés-igényes
lehet. Ha régtén arra gondoltal, hogy mit
kellene tenned, hogy az uborkaszezonban
valami mast kinalj, és hogy ezt mibe kerdl-
ne megvaldsitani, meg kell, hogy nyugtas-
salak: egyaltalan nem biztos, hogy a legjobb
megoldas az, hogy Te szerzed be, gyartod,
szolgdltatod ezeket a “mas dolgokat”.

Ha lehamozzuk a kiils6ségeket barmely cég
tevékenységérél, akkor néhany alapveté
funkcié marad. Az eladas (beleértve a mar-
ketinget és az értékesitést) minden cég te-
vékenységének jelentds részét adja. A ter-
mék, szolgaltatas nyujtasa egy masik nagy
terlilet. Ki mondta, hogy ezeket nem lehet
elvélasztani egymastol?

Vettél mostanaban “amerikai” Nike cip&t?
Hol gyartottak? Csak nem Kinaban? “Finn”
Nokia mobiltelefont? Es azt hol gyartottak?
Esetleg Kindban? “Svéd” IKEA butort?
Rakérdezhetek...?

A nagyok mar régen rajéttek, hogy egy cég
termékének elballitasa és a marketing kdl-
6ndsebb probléma nélkul kulénvalaszthatd.
Ez még magaban nem jelent Neked sem-
mit, a lényeg itt van: mindkét rész kilén-
kilon képes nyereséget termelni.

Ha kisebb a céged, akkor mas mdédon, de
Te is hasznalhatod ezt a mddszert (a ter-
melés és a marketing kildénvalasztasat).

Az egyik, ritkan kihasznalt lehetéség olyan
partneri kapcsolatok kialakitasa, ahol a két
tevékenység ugyanannak a célcsoportnak
sz6l, de nem konkurencidgja egymasnak,
Egy
partneri viszonyban az a fél, akinek éppen

hanem kiegészitik egymast. ilyen
“holtszezonja” van, dolgozhat azon, hogy a
partner termékeit, szolgaltatasait reklamoz-
za és adja el sajat “szunnyadd” Ugyfeleinek,
akar a sajat markanevével “cimkézve”, ter-
mészetesen jutalékért.

Miért j6 ez a megoldas? Szinte semmi
befektetést nem igényel a részedrél (a ter-
mék vagy szolgaltatas a partner dolga, Te
csak a marketinggel foglalkozol). Az igazi
t6ke, amib8l a Te nyereséged lesz, az a
kapcsolataid (meglévé tgyfeleid) és a mar-
ketingbe fektetett munkad.

Hogyan lehetne példaul egy néhany f6s,
légkondicionaldkkal foglalkozé cégben ki-
hasznalni a téli holtszezont anélkil, hogy
at kellene alakitani a céget, Uj termékeket
kellene beszerezni, stb.? Taldlj egy olyan
partnercéget, aki flitési rendszerekkel fogla-
Ikozik, de légkondicionalokkal nem.
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Egyezzetek meg, hogy Oszt6l tavaszig
segitesz eladni a termékeiket jutalékért. Ug-
yanugy, ahogy a sajat termékeidre, szolgal-
tatasaidra is tetted, dolgozz ki egy j6 Ut6s
marketing kampanyt a meglévé Ugyfeleid
felé. Ha igy szd6l a megallapodas, akkor a
szamlazast is rendezheted Te, a partner
cég kiszallitia az arut, elvégzi a szolgalta-
tast, és megkapja T6led a neki jaré részt. Te
pedig megtartod a jutalékot.

Természetesen ez csak egy verzid -
csak a kreativitdisod szab hatart annak,
hogy hanyféle médon lehet egy ilyen
gylmdlcs6z6, mindkét fél szamara hasznos
egyuttm(ikoddést Iétrehozni.

Ne hidd, hogy ez a fajta marketing, amikor
nem Te gyartod a terméket vagy nyujtod a
szolgaltatast, valami Uj vagy kuldnleges do-
log. Tulajdonképpen minden kereskedelmi
cég ezt csindlja. Ha ezt teszed, akkor csak
azt csinalod, mint a Nike, a Nokia vagy az
IKEA egész évben: 6k Magyarorszagon
csak a marketinggel foglalkoznak, a kalfoldi
anyacég massal legyartatjia a termékeket
Kindban, 6k csak megszervezik az ér-
tékesitést és a szallitast. Habar Te a fizikai
termékeket latod, a teljes bevételik a mar-
keting tevékenységiikbdl szarmazik, a ter-
mékek ara csak atfolyik rajtuk. Jo Uzlet ez?
Sokan meglep&dnek, mikor el6szor jarnak
egy vildgcég magyarorszagi irodajaban.

Altaldban sokkal kevesebb embert taldl-
nak, mint amire szamitanak. Gyakran egy
maroknyi ember latja el a tobb tizezer f6t
foglalkoztaté vilagcég helyi képviseletét, és
nagyon j6l megélnek beléle. A titkuk: mar-
ketinggel foglalkoznak. Az helyzet az, hogy
legyartani sokkal kénnyebb valamit, profi,
sikeres marketinget csinalni neki. Miért?
Az egyetemekrdl és fGiskolakrdl tomegével
kertlnek ki az olyan szakemberek, akik profi
moédon képesek egy terméket létrehozni,
mert megtanultak azt a szakmat.

A marketingrél ugyanezt nem lehet elmon-
dani. A “hivatalosan” tanitott marketing
a multikra van szabva, és még arra sem
tokéletes - a tankdnyvek elavultak, sokszor
elméletiek és tulbonyolitottak, a gyakorlat
hianyzik az oktatasbol, és az eredmények
dijakat jelentenek és nem bevételt.

A jutalom” pedig a fix fizetéses allas egy

multinal. A Te helyzeted mas - Te a sajat
zsebeden érzed, hogy jél csinalod a mar-
ketinget vagy sem.

A marketinget pedig azért érdemes ol cs-
inalni, mert akar a Te céged nydjtja a ter-
méket, szolgaltatast, akar csak kdzvetitesz
(és a kereskedelemben ki nem...?) a mar-
keting maga egy nagyon jol medfizetett
tevékenység, ha jol csinaljak. Gondolj bele:
egy atlagos kereskedelmi cégben, ahol az
arrés 30%, a koltségeik (iroda, telephely,
bérek és jarulékok, telefonszamla stb.) az
arrésnek gyakran a 70%-at is elérik. A ny-
ereséglk igy idedlis ebben sem lesz tdbb
mint a bevétel 9%-a. Ha Te plusz vevéket
hozol nekik, és ez nekik semmibe sem
kertl, még akkor is jol jarnak, ha 15%
jutalékot fizetnek Neked - a koltségeik nem
novekedtek, és az arrésb6l az 6vék maradt
15%. Mindenki jol jar. Eszrevetted, hogy eb-
ben az esetben Te is és 6k is tobbet ker-
estek, mint amit 6k egyedl kerestek volna?
Hogyan lehetséges ez?

Az er&forrasok okos kihasznalasaval: mind-
ketten olyan kapacitasbol hoztatok ki t6bb
bevételt, ami eddig is ott volt: az 6 meglévé
rendszere siman tud kezelni plusz 10-20%
forgalmat ugyanannyiért, Te pedig az ubork-
aszezonodban parlagon hever6 marketing
kapacitasodat hasznaltad profittermelésre.

3. Miért nem vesznek ilyet akkor?

Persze nem biztos, hogy mindig az els6 és
legjobb megoldas hozzaadni valamit a pro-
filodhoz. Sok esetben a hatékony marketing
hianya az, ami az uborkaszezont okozza!

. Mikor érdemes télikabatot venni? Ter-
mészetesen nyaron. Miért? Mert a cég, aki-
nek a nyakan maradt az aru, sokszor akar
fél aron is hajland6 odaadni Neked, mert ha
nem adja el, nem csak benne il a pénze, de
még lehet, hogy a raktarozasért is fizetnie
kellene - még a hatalmas engedménnyel
is jobban jar, mintha megtartana j6vé télig,
amikor még az is lehet, hogy mar kiment a
divatbdl.

Jogos tehat a kérdés: el lehet-e adni nyaron
télikabatot? El bizony! Csak lgyes mar-
keting kérdése. Magyarazd el a vevédnek,
hogy ahelyett, hogy megtartanad jové télig,
Neked jobban megéri eladni most hatalmas
engedménnyel, 6 pedig igencsak jol jar.
Hiszen az biztos, hogy tél jovére is lesz,
valamikor ugyis megvenné... Az emberek
egyetlen okbdél nem vesznek valamit sz-
ezonon kivll: mert nem adtal nekik elég jé
okot, hogy akkor is megvegyék. Es ennek
nem kell az arengedményben kimerilnie
(az arengedmény csak egy marketing esz-
k6éz, nem old meg mindent, és nem mindig
ez a legjobb médszer).

Egészen j6 marketing kampanyt lehetne cs-
inalni példaul arra, hogy az uj fltési rendsz-
ert (kazant, csovek lefektetését, f(itGtesteket
vagy padlofiitést, stb.) a nyar kdzepén szer-
elik be, amig Te nyaralsz. (Te nem utélod,
ha szétszedik a lakasodat, mikozben Te is
benne probalsz lakni...?) Itt példaul nem az
arengedmény lenne a j6 érv, hanem a ké-
nyelmesebb, kevesebb felfordulassal jaro,
tavollétedben elvégzett szerelés, ami extra
szolgaltatas-- akar még felarat is kérhetnél
érte! Karacsonyfadiszeket eladni junius-
ban? Nem probléma, csak egy j6 koncepcio
kell hozza: Te is kartondobozokban tartod
egész évben a karacsonyfadiszeidet? Vedd
meg az egész kollekciét juniusban, és
adunk hozza egy praktikus, er6s és szép
tarolé dobozt, amiben nem csak karacso-
nyig, de évekig tarolhatod ket biztonsa-
gosan, kénnyen rendszerezhetben - tessék
csak megnézni ezt a karacsonyfaizzé taroldé
hengert, amire feltekerve nem kell majd egy
orat télteni a gordiuszi csomogydjtemény
kibogozasaval Karacsonykor!

www.sat.hu
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4. Hogyan teremthetsz Te szezont
valaminek?

Alapvetéen minden terlletre igaz az, hogy
a “szezonokat” csak részben okozzak “logi-
kus” dolgok, a fennmaradd rész semmi
mas, mint a “mert igy szoktuk”. Amerikaban
nem létezik a névnap. Ezért Magyaror-
szagon kétszer annyi alkalom van viragot
eladni: mindenkinek van szilletésnapja és
névnapja is.

Ha mar az ajandékozasnal jarunk, ki ne
hallott volna a Valentin-naprél? Ezt a na-
pot egyes orszagokban mar a 15. szazad-
ban meglnnepelték, koronként valtozé, de
orszagonként is mas-mas szokasokkal.

Ugye Neked is a virdg és képeslap jut
eszedbe a Valentin-naprél? Japanban mas
a helyzet: itt a Valentin-napot egy csoki-
gyar “vezette be” 1958-ban. Megtanitottak
a japanoknak, hogy ez egy fontos nap, és
ilyenkor a nék csokoladét ajandékoznak
a férfiaknak (és nem forditva). A Valentin-
nap sikerén felbuzdulva a 60-as években
egy masik japan édességgyar bevezette a
Fehér napot, amikor (“hogy orvosoljak az
igazsagtalansagot, hogy Valentin-napon
csak a férfiak kapnak csokit”) a férfiak ajan-
dékoznak fehér csokit a hélgyeknek.

Ugyes marketing, nem? Két nap, amikor
az egész orszag csokit vesz. Hasonlokép-
pen, habar nekink nem biztos, hogy az
Anyak Napjardl egy gyertyafényes vacsora
jut esziinkbe, az amerikai Etterem Szovet-
ség Ugyes marketinggel elérte azt, hogy az
amerikaiak koézul a legtébben egy hangula-
tos éttermi vacsoraval Unneplik az Anyak
Napjat - tébben vacsoraznak ezen a napon
étteremben, mint az év barmely mas napjan.
Persze nem kell nemzeti tinnepet bejegyez-
tetned ahhoz, hogy hasonlé médon az év
egy napjat kinevezhesd egy “fontos” nap-
nak, amikor az ugyfeleid részévé valnak
valaminek, ami fontos Neked, és nekik is
jo (a fenti példak azért mikodtek olyan jol,
mert széles korli egyetértésre taldltak. A
férfiaknak a n6k, a n6knek a férfiak, és min-
denkinek a sajat édesanyja azel6tt is fontos
volt, miel6tt valaki kitalalta volna, hogy Un-
nepeljik meg 6ket, és hogy hogyan). Nap-
jai vannak az energiatakarékossagnak, a
kérnyezetvédelemnek,

a sportnak és még ki tudja, hany jé és hasz-
nos dolognak. Ha keresel, biztosan talalsz
egy olyan napot, amit “mintha Neked talal-
tak volna ki”. Allj az tigy mellé, hasznald ki a
lehet6séget, hogy értéket adj, és ugyanak-
kor felhivd a figyelmet az alkalomhoz ill6 ter-
mékeidre, szolgaltatasaidra. Ha nincs olyan,
ami megfelelne, barmikor kitalalhatod a “sa-
jat legendadat”, egy érdekes sztorit, egy jo
tgyet, amivel megmozdithatsz masokat. A
vegetarianus fesztivaloktél a macskakialli-
tdsokig szamtalan hasznos, népszerd ren-
dezvény pontosan igy j6tt létre. Es ha okos
marketinges vagy, természetesen ezeket az
uborkaszezonod kell6s kézepére idzited...

IRER|
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Es a janudr...?

“Januarban semmit sem lehet eladni” -
halljuk a nagy igazsagot Iépten-nyomon, és
cégek tdbmegei mar j6 elbre rettegve készdl-
nek a januarban varhaté “elkerilhetetlen”
katasztréfara. Tényleg semmit nem lehet
eladni januarban? Nos, nézzlk: Te is bizto-
san fogsz venni janudrban élelmiszereket,
flitést (gaz, aram, tavhé, vagy ami Nalad
van), vizet, papirt és boritékot, telefon- és
internet szolgaltatast, lehet, hogy hélapatot,
ha még addig nem vettél, talan téli gumit és
még egy sor mas dolgot. Ki adja el Neked
ezeket? Senki. Ugy gondolod,hogy ezekre
“szlikséged van”, akarmilyen is legyen a
bevétel. Hadd kérdezzek valamit: el tudnal
jutni az irodadba busszal vagy metréval?
Nem azt kérdeztem, hogy tetszene-e,
hanem azt, hogy meg tudnad-e oldani?
Valdszin(ileg igen. Akkor tényleg “sziiksé-

ged van” az autéra, vagy csak kényelm-
esebb autdval jarni?

Ennyit errél. Legtdébben januarban is igenis
koltink a sajat kényelmunkre, januarban is
olyan ételeket vesziink, amiket szeretiink,és
nem korlatozzuk a bevasarlast kenyérre
és tejre. Egyszerlien csak ilyenkor inkabb
azokat a dolgokat vesszik meg,

amelyek ugy szerepelnek az elképzeléseink
kozott, hogy “alapvets” vagy “létszikséglet”,
vagy “muszaj”. Es lehet, hogy megvesziink
olyan dolgokat is, amelyek nem tartoznak a
“létsziikséglet” kategdriaba (év eleji situra,
januari arleszallitaskor megveheté dolgok,
stb.). Ezekre is megvannak az indokaink:
“‘ilyenkor érek ra”, “most olcsébb”, stb.
Latod mar a lényeget? A “januari market-
ing” (és barmilyen holt szezonban térténé
eladas) lényege az, hogy “januari érveket”
kell felhozni a vasarlas mellett: “Iétsziikség-

let”, “alapvetd”, “sieljen a januari uborkasz-
ezonban”, “januarban olcsébb”, stb. Nem
lehet nehéz példaul automata termosztatot
eladni januarban: “csékkenti a draga ener-

giakoltségeket”.
Sport és zéldseg

Hogyan fligg 6ssze az uborkaszezon és
a jégkorong? Mindkettében ugyanazt kell
tenned, ha nyerni akarsz: el6re gondolkod-
ni. Ahogy minden id6k egyik legnagyobb
jéghokisa, Wayne Gretzky mondta egyszer,
amikor a sikerének titkardl faggattak: “En
nem oda megyek a jégen, ahol a korong
van, hanem oda, ahol lesz.” Ha készll-
etlenll ér az uborkaszezon, mar javaban
benne vagy, mire megprébalsz tenni va-
lamit, akkor elkéstél. Az, hogy mennyivel
kell elére “rakésziindd”, hogy kivédhesd
a hatasat, attdl fligg, hogy milyen gyorsan
reagal a céged: ha nagyker céged van,
hénapokkal elére készen kell lenned min-
dennel, ha kozvetlenll értékesitesz az
tgyfeleidnek és minden gyfelednek meg-
van az email cime, akkor akar egy néhany
nap alatt is javithatsz valamit a helyzeten.
En a leggyorsabb cégben is minimum egy
hénappal elére terveznék, de még ez is
csak “tlizoltas”. A legjobb j6 koran felkészdl-
ni ra, amikor eljén az id6, csak megnyomni
a kész anti-uborkaszezon kampanyod in-
ditégombjat, és ha besétal valaki és arrol
panaszkodik, hogy milyen rosszul mennek
a dolgok ilyenkor, Te csak csodalkozva né-
zel ra - “Milyen uborkaszezon...?” Ugyanu-
gy, mint a New York-i utcai arus, egy kis
elére gondolkodassal, kreativitassal, ligyes
marketinggel profitot termelhetsz az év 365
napjan.

Sok sikert!

Palinkas Rébert

www.sat.hu



Cégvezetés

Steca néni dunsztosivegei

Avagy szérnyl igazsagok a
konyvelSkrél.

e Mikor értem meg végre azt, amit
a kényveldm beszéel?

e A kényveldm szerint nyeresé-
gesek vagyunk, de akkor hol van
az a penz?

e Miért olyan bonyolult az egész
kdnyveles?

Kedves Cégvezetd Baratom!

Ha lehet, ne mutassa meg ezt a cikket a
kényveljének, mert biztos nem lesz bold-
og téle. Ugyanis szdérny(l igazsagokat fogok
irni a kényvelésrdl. Akkor lassuk.

A konyveléjét ugyan On fizeti, de nem
Onnek dolgozik, hanem az &llamnak. A
kényvel§ egy olyan virtualis vilagot hoz
létre, ami az 6n szamaéra hasznalhatatlan,
viszont kiszolgalja az allam elnyomasat.
(Errél persze nem a koényvel§ tehet.) A
kényvelés a cégvezetd szempontjabdl
nem egy épelméjl dolog, ahogy ezt mar
valészinlleg gyanitotta is. Nézzlk miért.

Mondjuk az On cége kibocsat egy szamlat
50 milli forintrél. Az On kdnyvelje azonnal
azt dllitja erre, hogy ,arbevétel”. Szemen-
szedett hazugsag! Egy kanyi biidds vasat
sem kapott, csak egy darab papirt kildétt el
egy masik cégnek. De emiatt hamarosan be
kell fizetnie 10 milli6 forintnyi AFA-t.

Aztan persze, mivel ez ,arbevétel”, ezért a
cége ,nyereséges”. Meg kell fizetnie a ny-
ereségadot. Lehet, hogy soha nem fizetik
ki Onnek azt a szamlat. On pedig szépen
csédbe megy.Nézziik a masik oldalt. Az On
szamlajat megkapta egy cég. A kényvel6jik
boldog, és azt mondja: ,koltség”.

Nézzik a masik oldalt. Az On szamlajat
megkapta egy cég. A kdnyvel6jik boldog,
és azt mondja: ,kéltség”. Semmit sem
fizettek, lehet, hogy soha nem is fognak, ez
mégis ,koltség”.

Piroska Gyula

Ezzel csokkenti annak a cégnek az
addalapjat, és az a cég ,veszteséges” lesz,
nem kell nyereségadét fizetnie. Ha elég
ligyes, megszerzi az allamtél a 10 millié
forintnyi AFA-t is. EI, mint Marci a Hevesen
az Onnek ki nem fizetett pénzbél, és még
addt sem fizet, meg még kap pluszban 10

milliét.

Na, ha mindez egy épelméjii dolog, akkor
én vagyok a dalai lama. Persze van még
néhany csavar a dologban. Példaul, ha
On csindl egy nagyobb beruhazast, ak-
kor az &llam bacsi, nem engedi, hogy On
azt elszamolja koltségnek. Nem! Evente
apranként amortizalhatja, és minden évben
egy részét szamolhatja csak el. Igaz, hogy
jol kikoltekezte magat, és nincs pénze, de
azért csak fizessen nyereségadot.

Csak a kdnyvelés adataibol vezetni a céget
veszélyes dolog, mert egy virtualis, mester-
séges vilag.

Csak a kdnyvelés adataibdl vezetni a céget
veszélyes dolog, mert egy virtualis, mester-
séges vilag. Nem arra talaltak ki, hogy Ont
a cégvezetésben segitse, hanem az allam
tdmogatasara, hogy beszedhesse az adét.

Példaul a kdnyvel6 egy kategérianak veszi
az Ad-es papirt, az asztallapot, és a ben-
zint. Ez neki mind egy kategodria: ,anyag”.
Na, prébaljon meg On ebbél épelméjlien
pénzlgyi tervezést késziteni.

Raadasul a kényvelés egy utankovetsé do-

Miutan megtorténtek a gazdasagi esemé-
nyek, utana koényveli le a kényvel§ &ket.
Ezért nehéz az 6 adataibél Onnek gon-
dolkodni.

Olyan ez, mintha On lenne a repiilégép pild-
taja, mint cégvezetd, és a konyveldje lenne
a navigatora. Es ez a navigator mindig pon-
tosan meg tudna mondani, hogy ezel6tt
maésfél 6raval hol jartunk. De hogy el6ttiink
mi van, szabad a pélya, vagy a World Trade
Centernek csapdédunk mindjart neki, na, azt
6 nem latja. S6t, a navigatorunk még arra is
képes, hogy ha kell, azt mondja, hogy nem
is ott jartunk am, ahol jartunk.

Talan ismeri a kovetkezé viccet. Megkeér-
dezik az atlagembert: ,Mennyi
kett6?” Azt feleli: ,Négy.” Megkérdezik a
matematikust: ,Mennyi kétszer kett6?” Azt

kétszer

feleli: ,Vannak bizonyos esetek, amikor nem
négy.” Megkérdezik a konyvel6t: ,Mennyi
kétszer kett6?” Azt feleli: ,Mennyi legyen?”

A konyvelés mesterséges vilaga mellé be
kell vezetni a cégbe a svab parasztasszony,
Steca néni gondolkodasmaédiat. O csak a
kezében |év6 készpénzzel gondolkodott,
nem egy virtudlis valésaggal. Dunsz-
toslivegekben céltartalékokat képzett, és a
csalad jol élt. Nem érdemes tulbonyolitani
az egészet.

Ma a koézgazdasagtan és az egész
kényvelési terlilet mesterségesen 0Ossze
van kuszalva, érthetetlenné és atlathatat-
lanna van téve. On, mint cégvezets, igy
nem értheti a kdnyvelést. Ez persze komoly
veszély a cége szamara. Ez bizony elnyo-
mas.

Az ,Economy” sz az angolban azt jelenti,
hogy ,kdzgazdaségtan”. Tudta On, hogy
ennek a szonak az eredeti jelentése az
volt, hogy ,egy haztartas vezetésének a tu-
domanya”? Azt javaslom, ne bonyolitsa tul
On sel Vezesse be cégébe Steca néni és
Hanzi bacsi gondolkodasmadjat!

Piroska Gyula
a cégvezetdk bardtja

log. Hogy ne érezze magat egyedil a
cégvezetd.
www.piroskagyulatrening.hu
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5 olyan cégvezetd volt csupan,
aki elmondasa szerint maga-
biztosan és sikeresen végzi a
munkaeré kivalasztast!

Eppen ezért szinte minden vezetének
van valamilyen “specialis”, csak al-
tala hasznalt médszere a munkaerd
kivalasztasara, az allasinterju
technikakra, kezdve a jeldlt
ladi hatterébdl levont mélyenszantéd
kdvetkeztetésektél, az  Onéletrajz
formatuman, a testbeszéden, a
grafolégian, az asztrolégian, az ar-
celemzésen at egészen a kllénbdzé
“szadista tesztekig”.

csa-

Ahany haz, annyi szokas, és felmérni
ezeket a modszereket legaldbb akkora
munka, mint amit Kodaly Zoltan a mag-
yar népdalok gyUjtésekor végzett.

A kérdés tehat az, van-e valami
egyszer(i modszer, amit egy tulterhelt,
idéhiannyal kiizd6 vagy akér rossz em-
berismerettel rendelkezé vezetd is sik-
eresen tud alkalmazni? A valasz egy
hatarozott IGEN, létezik ugyanis egy,
amely mindig jél mdkodik.

A teljesitményalapu munkaeré
kivalasztas!

Dacara a sok tudomanyos modszernek,
a pszicholégusok altal kifejlesztett
rengeteg tesztnek, még a legnagyobb
multicégek fels6évezetbinek kivalasz-
tdsanal is tul sokszor a szimpatian mu-
lik a végs6 dontés. Természetesen a
végso forduldba altalaban a mar szak-

mailag teljesen megfelel6 2-3 jeldlt
szokott eljutni, de tul gyakran nem a
legjobb nyeri el a megpalyazott allast,
hanem a legszimpatikusabb.

Ennek egyszer(i az oka. Az emberis-
merethez ¢driasi tapasztalat kell, ez
az, amit nem lehet csak iskolaban
vagy elméletben megtanulni. Raada-
sul rengeteg egymasnak ellentmondéd
dolgot tanitanak ez tgyben, igy teljes
a zlrzavar. Amikor egy egyén megi-
télésénél rengeteg szempontot kell
mérlegelnie, és szinte beleveszik ezek
zlirzavaraba, akkor a szimpatia az a bi-
ztos pont, amibe kapaszkodni tud.
Szerencsére van mas biztos pont
is embertarsai megitélésében a sz-
impatian kivul, ez pedig a teljesitmény,
a produktum. Ehhez igaz extrém, de
j0 példak azok a szakmak, ahol va-
laki élete mulik azon, hogy jol végez-
zék a munkajukat, pl. mentSorvosok,
tlizoltok.

Ha valamelyik hozzatartozdja éle-
tét megmenti egy mentdorvos, ak-
kor & biztosan szimpatikus lesz az
6n szamara, mig ha egy tarsasagi
Osszejovetelen  taldlkoznak, akkor
lehet, hogy ellenszenves embernek
fogja 6t talalni. Raadasul ez forditva
is igaz. A tarsasagban rendkivil sz-
impatikus emberrdl gyakran kider(l,
hogy egy nagy nulla az életben, vagy
a munkajaban.

»,On donti el, hogy Gj munkatars
felvételénél baratot, kellemes tar-
sasagi embert akar felvenni a

www.sat.hu

,Nincs elég tliz a szemében!”

Mondta nekem egy tigyfelem, hogy egy teljesen alkalmas pénziigyi assz-
isztens jeléltet mieért nem vesz fel. A dolog elégge megdébbentett, amig
néhadny évvel ezelbtt végeztiink egy tébb szdz cégre kiterjedd felmeéreést,
és megértettem a dolgot, mert:

cégébe vagy valodi teljesitményt
nyujto, ,k6kemény” munkatarsat?

Ha az el6bbit, akkor dontsén batran a
szimpatia alapjan!”

De ne szaladjunk el6re, vegyiik vé
gig a személyzet kivalasztas helyes
szempontjait:

A. Hajlanddsdg a produkdldsra:

Mas néven motivacioként szoktam
emlegetni. A leggyengébb motivacié
a pénzmotivacio, amikor a palyazé
sokszor mar a telefonban a kereseti
lehet6ségekrdl érdeklédik, vagy az in-
terjut ezzel kezdi. Nalam ez a ,gyenge
kezdés utan teljes 6sszeomlas” kat-
egoria.

Ez az a tipusu ember, aki 20%-al jobb
fizetésért azonnal atmegy a konkuren-
ciahoz. Sajnos nagyon sok munkakér-
ben a tébbségilyen (egy 15 f&s raktarat
nem fog tudni feltélteni csupa koteles-
ségtudd emberrel), arra figyeljen, hogy
kulcsmunkakdrdkbe még véletlendl se
ker(ljén ilyen ember. A toérténelembdl
is tudjuk, hogy a leggyengébb haderék
mindig a zsoldosok voltak.

,,Mi a feladat?”

Az igazan j6 hozzaallasu palyazokat
els6sorban a feladat érdekli, tovabba a
jovébeni fejlédési lehet6ségek, kihiva-
sok. Oket nevezem feladatorientaltnak.
Az interju alatt jellemz8en sokat kér-
deznek a feladatokrol (és nem a ker-



Cégvezetés

eseti lehet8ségekrol,

juttatasokrél és  egyéb  szemé-
lyes el6nyokrél) és jellemzéen a
nehézségekidl, kihivasoktdl kezdenek
sfelizguini”. Nem lehet 6ket elrettenteni.
Miutan kelléen megismerték a ,nagy
feladatot”, akkor kezdenek a fizetésrél
targyalni, habar ezt tébbnyire nem &k
kezdeményezik.

Természetesen ez a két véglet, a pa-
lyazok tébbsége valahol e kett§ kdzott
van.

A masik fontos szempont a munka-
moral. Remélem a feladatait pre-
cizen, alaposan és igényesen elvégzé
munkaerdre vagyik, olyanra, akinek
van sajat bels§ késztetése, hogy mi-
lyen munkat ad ki a kezébdl! Nem
azért végzi el kivaldan a feladatait,
mert valaki ott all folotte, és hajtja,
hanem mert neki bels§ igénye van a
min&ségi munkavégzésre. Sajnos ezt
a legnehezebb kideriteni egy interju
alatt, erre talaltak ki a tesztfeladatokat
és a prébaidét.

B. Képesség a produkéldsra:
Ez lehetne a jelmondata e cikknek.

Ezen belll két olyan dolog van, amit
nagyitéval célszer( vizsgalni:
- multbeli teljesitmény,
- multbeli szakmai tapasztalat.

Erdekes moddon az elsével fogla-
lkoznak a munkaaddk a legkeveseb-
bet. Altaldban egy interjin olyan kér-
dések hangzanak el, hogy ,mit csinalt
az el6z6 munkahelyén?”, nem pedig
a ,mit produkalt az el6z6 munkahe-
lyén?”. Az dnéletrajzukban a palyazok
is azt fejtegetik, hogy az egyes munka-
helyUkdén, milyen munkakérben, milyen
feladataik voltak.

A munkaaddk meg azt feltételezik,
ha a palyazé bolti eladassal fogla-
Ikozott az el6z6 munkahelyén, akkor
valdszindleg ért is az eladashoz.

Az a baj, hogy ez csak egy felté-
telezés és ritkan igaz!

Nagyon ritka az olyan palyazé, aki
eredmeényekrdl ir, altalaban olyan, aki
kiemelkedét teljesitett és nagyon busz-
ke ra.

Pedig minden 6néletrajznak errél kel-
lene szdlnia, minden interjun a kér-
dések zOmének erre kellene iranyul-
nia:

- Ténylegesen mit teljesitett ebben a
munkakorben?

- Mennyire volt ez egyéni és mennyire
csapatban elért teljesitmény?

- Hogyan érte el?

- Milyen eredményeire a legblszké-
bb?

llyen kérdésekkel bombéazza a pa-
lyazokat, és meglatja, sokan mar itt el
fognak vérezni! Ez azonban még min-
dig jobb, mint a prébaidén, vagy akar
még késdébb.
,Madarat tollardl, embert
teljesitményérdol!”

Biztos, ami biztos alapon j6 mddszer
a referencia ellenérzés is. Sajnos
ezen a téren azonban az a tapasz-
talatom, hogy nem minden esetben
merik elarulni a referencia személyek,
ha a palyazéval korabbi munkahelyén
gondok voltak. Ezt egyrészrdl lehet ér-
ezni a beszélgetés hangulatan, nagy
szlinetek a kérdések megvalaszolasa
el6tt, sokat gondolkodik a referencia

személy, nehezen fogalmazza meg
a valaszokat, masrészrél a végén ér-
demes feltenni egy ,kotelezd kérdést”:
- Ujra alkalmazna-e a palyazét, ha
jelentkezne 6ndknél?

Ha erre a kérdésre gyors egyértelm(
valaszt kapsz, akkor igen, ha bizonyta-
lan a valaszold, nagy szlinet utan kap-
ja csak a valaszt, akkor inkabb nem a
vélasz, fuggetlenll attdl, mit mondott a
referencia személy.

A multbeli szakmai tapasztalat mar
az Onéletrajzok nagy részébdl kon-
nyen kisz(irhet6. Ez f6leg akkor fontos,
ha olyan munkaer6t keres, akit nem
nagyon akar betanitani, vagy olyat, aki
olyan tudast, tapasztalatot hoz cégébe,
amivel 6nék még nem rendelkeznek.

Ezt azonban ne vegye készpénznek, az
interju soran gatlastalanul tesztelje le a
szakmai tudasat és mérje fel a korabbi
munkahelyein produkalt teljesitményét.
A bolti eladéknal ez nem nehéz, hiszen
ez egy j6l mérhet6 munkakor.

~Forgalom beszél, kutya ugat!”

Végil, ha mindezek ellenére kétségei
vannak, akkor inkabb ne vegye fel!
Kelk6 Tamas

www.kelkotamas.hu/sat

Toltse On is ingyenesen az

,Embereldény!” cimd, 45 oldalas ebook-
ot!
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73 éves a koax kabel

Az a 22 “csébdl” dllo koax kdbel egysz-
erre 90.000 telefonbeszélgetést tudott
tovabbtani (1970)

1936-anszabadalmaztattatalalmanyat,
a koaxidlis kabelt két amerikai villam-
osmérnodk, Lloyd Espenschied és Her-
man A. Affel. A koax kabelt els6ként
az AT&T vaéllalat hasznalta TV jel
tovabbitasara New York-ban. Mara a
tavkozlés, a TV és radid vétel egyik né-
Ikulézhetetlen épitd elemévé valt és a
min&sége dontéen befolyasolja a vétel
megbizhatosagat.

Jobbra: Lloyd Espenschied €s Herman
A. Affel a koax kabel feltaldldi (1949)

Tippek a legalkalmasabb kabelek
kivalasztasara:

1. legyen megfelel6éen hajlékony, a
kénnylibeflizhet6ség és szerelhetéség
végett

2. biztositson megfelel§ arnyékolast
minden kérnyezetben, ezaltal akada-
lyozza meg kiilsé zavarok bekerilését
a halozatba

3. legyen kicsi a csillapitasa, hogy
a lehetd legkevesebb aktiv elemet
kelljen alkalmazni a rendszerben, még
akkor is, ha tavolra kell vezetni a jelet

4. legyen ellendlld a Nap UV sug-
arzasaval szemben, hogy biztosithas-
sa a zavartalan mikodést, hosszu
idén keresztul kiltéren is

5. legyen szerelhet6 a megszokott cs-
atlakozokkal és szerszamokkal

6. elényds, ha tobbféle kiszerelésben
is kaphato (100m, 305m), igy egyszeri
vele a munka

A Japdnt Hawai-val 6sszekdtd elsd
Transzpacific viz alatti kdbel szerelése
(1964)

A P-Sat Hungary Kift. kinalataban meg-
talalhatdak az emlitett szempontoknak
megfelel6 koax kabelek (réz, acél,
feszit6szalas, RG6 és RG59 fekete
és fehér, 100 és 305 m-es kiszerelés-
ben, dual- és trishield). Az arak kialaki-
tasanal messzemendkig figyelembe
vettlk a hazai igényeket, és min8ségi
kompromisszumok nélkil biztositjuk a
versenyképes arat.

Informdcio €s rendelés felvétel: Csépe
Gdbor értekesitési vezetd (Tel:
20/914-7705, kabeltv@sat.hu). Info a
termékekrdl: partner.sat.hu



technolégia

Az optikai kimenetes LNB

Az optikai kimenetes LNB bevezetése
kétségkiviil mérféldkdvet jelent majd
a muholdas vétel térténetében, az
elkévetkezd jo pdr €vre nézve bizto-
san, de lehet, hogy még évtizedekre
nézve is.

Mi ilyen forradalmi az optikai
kimenetes LNB-ben?

Els6ére azt hihetnénk, hogy ez egyike
Luke Skywalker legujabb fegyvereinek,
de valésagban a legzsenidlisabb 6tletek
taboraba tartozik, amit az elmult par év
soran kitalaltak. Egy otlet, ami szem-
benéz a miholdas televizids vétel leg-
nagyobb problémajaval: a jelcsdkkenés-
sel vagy jelvesztéssel a koax kabelen az
LNB és a miholdvevé kdzoétt, csakugy,
mint a tébb felhasznald felé torténd jel-
tovabbitas problémaival.

Mi olyan kulénleges az optikai kime-

netes LNB-vel kapcsolatban? El&szor

is elevenitsik fel, hogyan mikddik egy
hagyomanyos vevéfej: az LNB veszi a
parabola antenna 4&ltal 6sszegydjtott
miholdjeleket és egy masik frekven-
ciasavra konvertdlja 6ket, aztan a egy
miholdvevé tunerre iranyitja egy koax
kabelen keresztil.

A koax kabel atviteli korlatai miatt a
fejtél érkezé jelek a 950 és 2150 MHz
kozotti frekvenciatartomanyba van-
nak szoritva, igy trikkdzni kell annak
érdekében, hogy egy mdihold teljes
frekvenciaspektruma elérhet6 legy-
en. Az els6 a jel polarizalasa, legy-
en az vertikalis vagy horizontalis. A
korkorésen polarizalt jelek (balra és
jobbra forgd) is hasznaltak, de jéval
kevesebb esetben, itt most ezt nem
részletezzlk, mert jelenlegi témankat
tekintve a toébbi jelhez hasonléan
viselkednek.

A koax kabelen az LNB-hez tovab-
bitottt 13 V vagy 18 V tapfesziltség
mondja meg, hogy vertikdlis (13
V) vagy horizontdlis (18 V) jeleket
kildjon le az LNB. A masodik a 22
kHz-es vezérlGjel, ami arra szolgal,
hogy az als6 és fels6 savok kdzott
kapcsoljon. Az alsé fedi le a mihold
frekvenciaskalajanak 10,7-t61 11,75
Ghz-ig, mig a fels6 a 11,75-t6l 12,75
GHz terjed6 részét.

Ha az LNB ,latja” a vev6tdl érkezd
22kHz-es vezérlGjelet, a fels6 savu
jeleket klld a koax kabelen keresz-
tul a tunernek. Ha a 22kHz-es jel
nincs jelen, az LNB az als6é savot
kapcsolja be. Végll négy lehetséges
jelenet jatszodhat le (vertikalis vagy
horizontdlis az alsé savon, vertikalis
vagy horizontélis a fels6 savon), de
egyszerre mindig csak egy valtozat
van jelen.

Ha egy egyszerl antenna-rendszerrél
beszéliink, egy felhasznalé szamara,
akkor minden pompas. Amint azon-
ban egynél tébb ember szeretne
mUiholdas tévét nézni ugyanazt az an-
tennat hasznalva, jelentkeznek az elsé
problémak.

Ha pl. ,A” felhasznalé mdholdvevéje
a felsd horizontalis savot haszndlja,
akkor ha csak siman el van osztva a
fejkabel, a ,B” felhasznald is csak ezt
a savot hasznalhatja, jelentésen ko-
rlatozva ezzel a nézhetd csatornak
szamat. A valdsagban, egy ilyen
Osszeadllitas teljesen értelmetlen, a
felhasznalok egyikének sem jelentene
szorakozast a TV-zés.

Maig ezt a problémat ugy hidaltuk at,
hogy tébb egyedi kimenetes (max.8)
LNB-ket hasznaltunk, igy minde-
gyik vevé fliggetlenul mdkddhetett a
tébbit6l, és hasznalhatta a savot/polar-
izaciét, amire sziiksége volt.

Ha t6bb mint nyolc végfelhasznalé cs-
atlakozott, a multiswitchek is jatékba
szalltak. Ebben az esetben egy quattro
LNB-t alkalmazunk, négy 6nallé kimen-
ettel, ami lefedi a négy sav/polarizacioé
kombin&ciét. igy a jelek annyi helyre
jutnak el, amennyire csak szlikséges.

www.sat.hu
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Az egészazonban nem olyan egyszerd,
amilyennek latszik. Minden koax kabel,
amit a kulénb6z6 multiswitchekhez
hasznalunk jeltovabbitasra olyan jel-
gyengllést hoz magaval, ami igazsag
szerint mar nem elfogadhaté.

A jelromlas tarsitva 8-10 kimenettel
legtdbb esetben még elhanyagolhato.
Azonban 20, 30 vagy 40 kimenettel

mar jelentGségteljes problémava lép
el6. Ez az a pont, ahol az optikai kime-
netes LNB belép a képbe.

Egy az LNB-be beépitett egység
alakitia at a négy sav/polarizacio
kombin&ciot és az 1 és 5 GHz kozotti
tartomanyba konvertalja.

Ezel az RG jellel van modulalva a 1éz-

eres kimenet ahova mar optikai kabel
kapcsolodik.

A szaloptika masik végén a fénynya-
lab egy atalakité dobozba érkezik, amit
GTU-nak (Gateway Termination Unit)
neveziink, és visszaalakul olyan jellé,
ami felismerhet6 barmeny sztenderd
mUholdvevd szamara

Ezek a GTU-k twin, quattro és quad valtozatban kaphatok. Mig a twin és quad kdzvetlenul kapcsolédhat a vev6héz, addig
quattrét a megszokott alkalmazasokhoz, multiswitch, kabelTV fejallomas hasznalhatjuk.

A fentiekbdl lathato, hogy egy optikai kabel szallithatja a mihold teljes frekvenciaallomanyat, és minddssze egy 3mm vé-
kony optikai szal szikségeltetik a jel tovabbitasara akar 10 km (!) tavolsagig.

Miéta a fénynyaldb tartalmazza egy
mihold teljes frekvenciakészletét, mo-
dunk van arra, hogy annyi vevét csatla-
koztassunk, amennyi csak sziikséges,
egymastol fuggetlenll dolgozhatnak
mind errdl az egy szaloptikas kabelrdl.
Ha példaul egy nagy apartman hazat
szeretnénk mdiholdas jelekkel ellatni,
az optikai kimenetes LNB hatalmas
lehet6ségeket rejt magaban. Innentdl
kezdve elég lesz egy optikai kabelt
kivezetni az LNB-bdl egy kozponti
elosztéhoz. Ezutan szétoszthaté tobb-
sz0r0s szal-optikds kabeleken, egy-
et-egyet iranyitva az apartman épu-
let minden egyes emeletére. Minden
emeleten a kabel tovabb oszthatd és
bevezethet6 az egyes lakasokba.

A végfelhasznalo igy akar tébb vételi
helyen is csatlakozhat a rendszerhez,
példaul egy twin PVR tunerrel a nap-
paliban, egy masik vevével a gyerek-
szobaban és egy tovabbival a haléban.
Ha hagyomanyos koax kabelt hasznal-
tunk volna, minden egyes lakas négy
koax kabelt igényelne a multiswitchtdl,
hogy ugyanezt érhessik el.

Nem nehéz megérteni a hatalmas
teljesitményt, amit az optikai kimenetes
LNB nyujt. Egyszerlen megkonnyiti
a nagyobb miuholdvevé-rendszerek
lUzembe helyezését, valamint (j
lehet6ségeket is tartogat az egyéni fel-
hasznaldk szamara.

Mind ismerjik ezt a problémat: par
éve tervezett és megépitett miiholdas
rendszert a megrendel§ az Ujonnan
vasarolt ikertuneres készulékével sz-
eretne hasznalni, de nincs lehetdség
Uj kabel beflizésére. Mostandig vagy
lebeszéltik az Ugyfelet a masodik
tuner hasznalatardl, vagy bekorlatoz-
tuk egy savra esetleg athidalé megold-
asként valamilyen kerilé uton huztunk
oda kabelt.

A jov6ben viszont elég lesz lecseré-
Inink a koaxot szaloptikas kabelre,
amivel egyszerre négy vagy tébb
vevét tudunk kiszolgalni egy id6ben és
egymastol teljesen fliggetlendl.
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Optikai splitter

Felszerelés

Az optikai kimenetes LNB valamelyest
nagyobb a hagyomanyosnal és hossz-
abb is. Ez nem csoda, hiszen egy plusz
elektronikat is tartalmaz, ami az optikai
jellé alakitashoz sziikséges. A fejen
két csatlakozd van, az optikai kimenet
a szaloptikas kabel szamara és egy
»F” csatlakozé. Utdbbit nem jeltovabbi-
tasra hasznaljuk, hanem ezen keresz-
til kapja a tapfeszultésget, mivel a
szaloptikas kabel nem szallit energiat.
Jo okbdl valasztott az Invacom ,F” cs-
atlakozét. Lehetett volna valamilyen
normal tapcsatlakozo is, de sok eset-
ben a koax kébel mar helyben van, igy
annak felhasznalasa nagyon megkdn-
nyiti a régi rendszerek fejlesztését.

Egy masik fontos el6nye a szaloptikas
technoldgianak, hogy telijesen védett
mindenféle elektromagneses zavarok-
kal szemben. Az optikai kabelek batran
helyezhet6k er8s elekiromos mez6k
kdzelébe barmilyen kés6bbi probléma
nélkul.

Az optikai kimenetes LNB
elényei

A legnagyobb pluszt az jelenti, hogy a
négy sav/polarizacié kombinacié egy-
etlen kébelen keresztil tovabbithaté
egy idében. Ebbdl kovetkezik az is,
hogy jel nagyon sok felé oszthat6 szét
ugy, hogy minden kimenet teljesen fug-
getlendl miikédhet a tébbitdl.

A masik nagy elény az extrém tavolsag,
amely azzel a rendszerrel gond nélkl
athidalhaté barmilyen jelveszteség
nélkil. A rendkivil alacsony jeltorzu-
las miatt sokkal jobban alkalmazhatok
nagy tavolsagok esetében, mint a koax
kabel.

A gyenge jeleknél is megmutatkozik az
optikai rendszer el6nye. Végiil, de nem
utolsé sorban az optikai rendszernek
kisebb az anyagkéltsége azoknal a
nagy rendszereknél, ahol draga multi-
switcheket hasznalnak.

Optikai kdbel

Kitekintés a jév6be

Az Invacom szamara az optikai kime-
netes LNB bemutatasa csak egy a sok
nagy lépés kozll. A jelenlegi allas szer-
int a jel az LNB-t8l az atalakité dobozig
optikai kabelen halad, de a fennmar-
ado kis tavolsag a tunerig tovabbra is
koax kabellel van lefedve. Ezért az In-
vacom mar felvette a kapcsolatot a tu-
nerek gyartoival, azzal az 6tlettel, hogy
a szaloptikas technologiat kdzvetlenul
a vevOkben is megvaldsithassék.

Ez afelhasznalé szamara aztjelentené,
hogy nem kellene atalakitd készllék,
és a jel digitalisan jutna a vevébe.

Az optikai kimenetes LNB szamos
elényével veszélyes versenytars lehet
a klasszikus koax kabeles rendszerek
szamara.
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Egy nagyon korai Amstrad Fidelity-vevo

20 évvel ezelétt dobtak piacra az AM-
STRAD Fidelity SRX 200-at, az SRX
100-as tovabbfejlesztett valtozatat. Mig
a 100-ast csak az el6labi nvomdéaom-

poziciobdl dsszesen 16 analdg csa-
tornat tudott tovabbitani.

AMSTRAD Fidelity SRX 200 kifejezetten az ASTRA 1A vételére tervezve

bokkal lehetett kezelni, a 200-ashoz
mar infra taviranyitd is jart.
1989-et irunk. Az Amstrad vevdje a va-

donat Uj ASTRA 1A mdhold vételére
lett tervezve, amely a kelet 19,2°-o0s

1989. nyaran mar szinte teljesen le
volt kétve. 12 csatorna ingyen vehetd
volt, annak aki el6z6leg 400 £-ot
leperkalt a készilékért és a kuiltéri
szettért.

SRX200

Nyomdgombokkal is elérhetdk bizonyos funkciok

A 15 pdlusu csatlakozo a kiilsé dekdderhez pld. Sky Movie, vagy Filmnet volt jo

1989 Oszén elkezdték reklamozni a
Sky Movies elbfizetéses csatornait
is, amelyeket egy kiegészité dekoder
segitségével tudott megjeleniteni az
SRX 200.

Az AMSTRAD miholdvevék Mag-
yarorszagra akkor keriltek, miutan
1991-ben az ASTRA 1B is szolgalatba
allt és ujabb 16 csatornaval ndvelte a
vehet§ adok szamat. A kddds Albion
polgarai mar a masodik sat vevdjuket
vasaroltak, mi pedig megkaphattuk az
6 levetett cuccaikat.

A Majus 1. Ruhagyar udvaran gyul-
ekeztek az orszag minden részébdl
a szerel6k és forgalmazok, hogy elc-
sipjenek par darabot az akkor olcson
érkez6 “felujitott” készulékekbdl.

Itthon még évekig mikodtek kifogasta-
lanul az Amstradok, legfeljebb
néhany kiszaradt kondenzatort
kellett kicserélni bennik.

A 12 Astran
foghato csatorna:

e Sky Channel
* Sky News

e Eurosport

* Sky Movies
¢ ARTS

e Lifestyle

e Screensport
* Music Television
* BBC1

* BBC2

e ITV

www.sat.hu



A Drake legnépszeriibb miiholdvevéje

Az ESR 324 a Drake legnépszertibb mdholdvevdje volt

A Robert Lloyd Drake altal alapitott RL
Drake Co. termékei az egész vilagon jol
ismertek a radiéamatérok kérében. Ut-
tor6 szerepet vallaltak a tavkozlési be-
rendezések, elsGsorban adodk és vevék
fejlesztésében.

Mr. Drake 1975-ben bekdvetkezett hala-
la utan fia Peter W. Drake vette at az ak-
kora mar ¢driasiva nétt Drake birodalom
iranyitasat.

A so-17ze wne  CAUTION 6 uHa
PUT PR COMTINUED PRCTECTION 1P

A csatlakozokbdl it€lve inkdbb profi, mint consumer vevdre kévetkez-

A fejlesztés és a gyartas el6készitése
mas termékeknél rendszerint 1-2
évet vett igénybe, de a Drake els6
mholdvevéjét record idé (8 hdénap)
alatt elkészult.

Az ESR 24 volt az elsd otthoni fel-
hasznalasra készitett miholdvevé,
amelynek amelynek prototipusat a
nebraskai miiholdas show-n mutattak

----- . ESR 324E Earth Station Receiver

potarity
h -
v -

Fd

tetlink

Peter W. Drake 1981-ben ugy dontétt,
hogy belépnek az”otthonit miiholdvev&”
piacra. Ez azt jelentette, egy teljesen Uj
termék fejlesztésébe kezdtek. Mivel nem
volt tapasztalatuk ezen a téren rengeteg
mérndki orat fektettek a tervek elkészi-
tésébe és a gyartas el6készitésére.

be nagyk6zonségnek melyet oridsi

érdeklfdés dvezett.

A miholdvevd sikerét latva, hama-
rosan mas gyartok is lazas fejlesz-
tésekbe kezdtek, de hogy a piaci
igényeket ki tudjak elégten EM ter-
mékeket vasaroltak a Drake-t6l,

és sajat markaneve alat adta
tovabb a felhasznaldknak az
ESR24-et tobbek koz6tt a Chan-
nel Master, Winegard, Conifer, és
a National Microtech.

A piacon O¢riasi robbanas kovet-
kezett be. Az RL Drake Co. 1984-
ben 50.000-el 92.500 négyzet-
méterre ndvelte a gyarai teruletét,
és meghozott egy sokak szamara
megddbbent6 dontést, befejezte a
radidéamat6r berendezések gyartasat.
Minden figyelmével a még fiatal, de
igéretes miholdas piac felé fordult.

1984. januarjaban dobtak piacra a
legnépszerilibb Drake miholdvevét az
ESR-324-et, amelyet egészen 1991-
ig gyartottak.

A készliilék infra taviranyitéval is ren-
delkezett és a kor kdvetelményeinek
megfeleléen  minden  funkciéval
és csatlakozasi lehetéséggel ren-
delkezett.

Az eszdzdket Kovdcs Meny-

hért (Debrecen) €s Kovdcs Imre

antennaszereld (Debrecen) boc-
sdtotta a rendelkezésinkre.

LaSat 0,9 dB-es LNB

www.sat.hu
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Borfesztivalok

A nyari idészak egyértelmlen a bor-
fesztivalok ideje, igy ebben a hénapban
lesz mit meglatogatnunk. Augsuztus
19-én kezdbédik a Rozsaké Fesztival,
Badacsonyban, a ,hegy, viz, bor és
szerelem” jegyében.A Pannonhalmi
Jazz terasz augusztus 14-én és 17-én
varja az érdeklédéket. A Gydngyosi
Szlretkezd6 Fesztival 22-én vezeti be
a szuret id6szakot, a gy6ri Bor-, Borlo-
vag és Gasztronomiai Fesztival 27-én
indul. J6 kdstolast!e

Fozomlsor fériaknak

Agglegények és barmilyen oknal fog-
va fézni kényszerul§ férfiak figyelem,
ti vagytok a célkézdénsége a TV Pa-
prika egyik Ujdonsilt misoranak, me-
lyben Hajos Andras avatja majd be a
nézoket a f6zés tudomanyaba. A soro-
zat varhatéan 6sszel indul majd. Afeldl
kétség sincs, hogy szérakozasban és
zenében nem lesz hiany, de félink
azért, hogy a miisorvezet6 nem fog
sztarséfeket megszégyenité Ugyes-
séggel mozogni a konyhaban. Persze
ezt kevés férfitdl varjak el otthon. ATV
Paprika szerint az egyes részek végén
Hajoés dalban eleveniti majd fel a re-
ceptet. Nem tulzas ez egy kicsit? o

Kiallitas

Robert Capa bejarja Magyarorszagot.
A zsenialis magyar fotoriporter felvé-
teleit el6szor julius 2-t6l Budapesten
a Ludwig Muzeumban, majd tiz vi-
déki nagyvarosban tekintheti meg a
nagyérdemd. A Friedman Endre Erné
néven szlletett &stehetséget szerte
a vilagban minden id6k legnagyobb
hadituddsito fotosai k6zott tartjak sza-
mon. ¢

www.sat.hu
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Koényv

Dr. Csernus Imre nagy port kavart re-
gényét, A N6-t most egy Ujabb siker-
gyanus darab koveti. Ezuttal ki mast is
allithatna pellengérre a pszichologus,
mint a férfiakat. A f6 kérdés, mitdl érzi
magat férfinek a férfi? o

DR. CSERNUS TMRE
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Optibox PLUS PVR Ready miiholdvevd

GYORS ES EGYSZERU TELEPITES!

A BEALLITASOK ES CSATORNALISTAK
SZAMITOGEP NELKUL,
PENDRIVE-RA KIMENTHETOK ES RATOLTHETOK

=Egyidejii felvétel és lejatszas, vagy Time Sh

=USB csatlakozéja révén minéségromlas
nélkiili felvétel Pendrive-ra, vagy kiils6 merg&

=8 karakteres kijelz6 a csatornanév megjele

HIHETETLEN GYORS MUKODES

=Extravagans, 65.535 szinli animalt menii
=MP3 lejatszas, képnézegetés

=10.000 programhely

=EPG-ben beallithato felvétel idozités
«Erzékeny tuner a gyengén veheté adékhoz
*Osszetett miiholdkeresési funkcidk
=Részletes magyar hasznalati Gtmutaté
=Esztétikus, kézreallo6 taviranyito
=Gyermekzar, ébresztés és elalvas funkcié
sSzoftverfrissités szamitogép nékiil

GARANCIA

Forgalmazo: P-Sat Hungary Kit
1107 Budapest Fogado u. 3 tel: 1/433-4285
4220 Hajdaboszormény Baltazar D. u. 83. Tel: 52/561-703



